EGARANTI TEKNOLOJi ARACILIK VE TICARET ANONIM SIRKETI
PAYA DAYALI KiTLE FONLAMASI
FIiZIBILITE RAPORU

Bu fizibilite raporu, Sermaye Piyasas:1 Kurulu (Kurul)’nun ITI-35/A.2 sayili Paya Dayal Kitle
Fonlamas: Tebligi (Teblig) geregi EGARANTI TEKNOLOJI ARACILIK VE TiCARET
ANONIM SIRKETI (Egaranti)'nin ihtiya¢ duydugu 18.000.000 TL tutarindaki fonun
toplanabilmesi amaciyla yiiriitilecek olan kampanya kapsammda, INFO YATIRIM
MENKUL DEGERLER ANONIM SiRKETI (“STARTUP BURADA?) platformu yatirim
komitesine sunulan kampanya bagvurusunun platformda yayinlanmasimn onaylanmasma
iligkin degerlendirme siirecinde kullanilmak amaciyla Egaranti tarafindan hazirlanmistir.

Egaranti yonetim kurulu, fizibilite raporunda yer alan bilgilerin tutarli, anlasilabilir ve bilgisi
dahilinde eksiksiz ve gergegi yansittigini beyan eder; fizibilite raporunda yer alan yanlis,
vaniltic1 veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan mesul oldugunu kabul eder.

UYARI:

Bu fizibilite raporu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongériilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi
kelimelerle ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar
belirsizlik ve risk icermekte olup, sadece fizibilite raporunun imza tarihindeki
ongorilleri ve beklentileri gostermektedir. Bir¢ok faktor, girisim sirketinin ve
platformun gelecege yonelik beklentilerinin ongoriillenden ¢ok daha farkh
sonuclanmasina yol acabilecektir. Ozellikle kar tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek
olandan daha iyimser senaryolan icerebilir. Yatiromcilarn, girisim sirketinin ticari
hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip sirketlere yapilan yatirimlarin
oldukg¢a yiiksek riskler barindirdig: hususlarinda bilgi sahibi elmalarn gerekmektedir.

1. GIRiSIM SIRKETI HAKKINDA BiLGILER
Ana Faaliyet Konusu

Bilgisayar programlama faaliyetleri (sistem, veri tabani, network, web sayfasi vb. yazilimlan
ile miisteriye 6zel yazilimlarin kodlanmasi vb) - Veri isleme, barindirma ve ilgili faaliyetler
(veri girisi, verinin islenmesi, 6zel raporlarin olusturulmasi, depolanmasi, vb.) - Web portali
faaliyetleri - Tiiketici elektronigi iiriinlerinin bakim ve onarimi (televizyon, radyo, CD/DVD
oynaticilari, ev tipi video kameralar1 vb.) - Iletisim arag ve gereglerinin onarimi (kablosuz
telefonlar, telsizler, cep telefonlari, ¢agri cihazlar, ticari kameralar vb.) - Diger yazilim
programlarinin yayimlanmasi. - Diger bilgi teknolojisi ve bilgisayar hizmet faaliyetleri
(kisisel bilgisayarlarmn ve g¢evre birimlerinin kurulumu, yazilim kurma vb.) - Bilgisayar,
yazilim, elektronik ve telekomiinikasyon donamimlarinin ve diger biiro ekipmanlarinin bir
lcret veya sozlesmeye dayali olarak toptan satigin1 yapan aractlar - Radyo, TV, posta yoluyla
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veya internet lizerinden yapilan perakende ticaret - Her tiirlii yazilim uygulamalari tasarlamak,
almak, satmak - Urlinlere ait garanti siiresi aracilik hizmetleri.

1.1 Girisim Sirketi Hakkinda Genel Bilgiler

Ticaret Unvani

EGARANTI TEKNOLOJI ARACILIK VE TICARET
ANONIM SIRKETI

Isletme Adi Egaranti

Hukuki Statiisii Anonim Sirket

Merkez Adresi Kirazlidere Mah Eski Ankara Cad. No:4/3
I¢ Kap1 No:11 Cekmekoy/ISTANBUL

Kurulus Tarihi 02.11.2021

Sermayesi 2.849.999 TL

Ticaret Sicil

Istanbul Ticaret Odasi

Miidiirligi

Ticaret Sicil Numarasi 336964-5

Mersis No 0325116190800001
Vergi Dairesi SARIGAZI Vergi Dairesi
Vergi No 3251161908

Telefon Numarast 0533 597 01 51

Internet Sitesi

https://egaranti.com
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2. GIRiSIM SIRKETININ KURUCULARI, YONETICILERI VE EKiP HAKKINDA

BILGILER

Kurucu ortakiar hakkinda biigiler

Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi

Adi-Soyadi / Ticaret

Kurulustan Bu Yana Sermayedeki Pay1

Goérevi/Unvam Sirket Biinyesinde

Unvani Ustlendigi Gérevler (TL)

(%)

Kasim 2021’den bu yana
da egaranti proje
kapsaminda genel

Kamil Kiaci CEO yOnetim, iiriin gelistirme | 1.480.289
sorumlu olarak egaranti
ekibine liderlik
etmektedir.

51,94

Egaranti proje
kapsaminda Kasim
2021’den bu yana tam
zamanl olarak
pazarlama, ve yayilim ile
Mehmet Sinan Peksoy [ CMO miigteri ve yatirmmei 912.855
iligkileri
fonksiyonlarimdan
sorumlu olarak
devam etmektedir.

32,03

Web uygulamalar
iizerinde tasarim ve
Egaranti ile baglantili
calisan partner iligkileri
Halil Faruk Yilmaz COO goreviyle Kasim 73.815
2021°den bu yana tam
zamanli olarak goérev
almaktadir.

2.59
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Girisim Sirketi’nin Yonetim Kurulu Uyeleri

Adi-Soyadi / Gdrevi/Unvam Atanma Kalan Sermayedeki Pay1
Ticaret Unvani Tarihi Gorev
Siiresi
(TL) (%)
Kamil Kinaci Yonetim Kurulu 22.08.2022 | 635 Giin
Bagkani 1.480.289 | 51,94

Halil Faruk Yilmaz | Yo6netim Kurulu 22.08.2022 | 635 Giin 73.815 2,59
Bagkan Vekili

Kerem Ozten Yonetim Kurulu 22.08.2022 | 635 Giin 2141,741 | 0,08
Uyesi

Kurucu Ekip Uyelerinin Ozge¢misi
Kamil Kinaci

Y K. Bagkan1 ve Genel Miidiir

Sirket ortaklarindan Kamil Kinaci, Endiistri Miihendisidir. Web uygulama gelistirme ve 6n
kodlama ileri diizey bilgilere sahiptir. Ogrencilik hayat: boyunca gesitli sosyal sorumluluk
projeleri ile ¢alismalarina baglamig, 2018 yilinda kurdugu Girisimci Okulu olusumu halen
faaliyetlerine devam etmektedir. 2019 yazinda 4 aylik siirede Amerika/Newyork’ta bulunan
Integrity Technologies Inc. fimasinda {irlin gelistirme staji yapmistir. HTML, CSS bilgisi ve
tecriibesi ile Mayis 2020°de Besiktas’ta bulunan ARF Dijital Hizmetler A.S. ‘de tam zamanli
calismaya baglamig, on aylik siire zarfinda yirmi’ye yakin web ve e-ticaret sitesi geligtirmistir.
Mart 2021°de Teleperformance Tiirkiye firmasin Dijital Déniisiim Departmaninda Uriin
Yonetimi (Stajyer) roliinde goérev almistir. Ekim 2021°den bu yana da egaranti proje
kapsaminda genel yOnetim, iiriin gelistirme sorumlu olarak 10 kisilik ekibine liderlik
etmektedir.
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Mehmet Sinan Peksoy
Pazarlama Miidiirdi

Sirket ortaklarindan Mehmet Sinan Peksoy, Bahgesehir Universitesi Ik ve Acil Yardim
programindan mezun olmustur. Egitim hayatina Uluslararas1 Ticaret yiiksek lisansi ile devam
etmeyi planliyor. 2018 yilinda girdigi iiniversite smavinda Bahcesehir Universitesi’ni tam
burslu olarak kazanmistir. Okulu ile birlikte kurmus oldugu, Emindnii’nde aktif olarak devam
eden markasi ve e-ticaret firmasi’nda firma iligkileri siireglerini yonetmistir. Uriin
gelistirmeye ek olarak iiriin tasarimi ve satig ekipleri ile de birlikte galigmig, satis dncesi ve
sonrasi siirecleri deneyimlemistir. Pazarlama alaninda ve is gelistirme siirecinde de deneyimi
bulunmaktadir. egaranti proje kapsamimnda Kasim 2021°den bu yana tam zamanli olarak
pazarlama, ve yayilim ile miisteri ve yatinmci iliskileri fonkiyonlarmdan sorumlu olarak
devam etmektedir.

Halil Faruk Yilmaz
Operasyon Miidiirii

Girisimci, Halil Faruk Yilmaz, Bahgesehir Universitesi Mimarlik ve Anadolu Universitesi
Isletme béliimlerinden 2021 yilmin Haziran aymnda mezun olmustur. Yilmaz, Amerika,
Almanya, Rusya, Italya, Fransa, Hollanda, Azerbaycan ve Kazakistan’da bulunarak
uluslararas: platformlarda temsilci dgrenci olarak bulundu. 2017 yilinda Rusya’nin en biiyiik
kuruyemis iireticilerinden CIKO’da stajyer olarak yazilim departmaninda UI/UX Designer
olarak ¢alisti. Staj stirecinde Ciko firmas: igin farkli web arayiizleri geligtirdi. Yilmaz, 2019
yilinda Erasmus degisim programu ile Almanya’da Ogrenim goérdii. Almanya girisimcilik
ckosistemi ile tanisma firsati bulan Yilmaz hem network genisletti hem de girisimcilik bakis
acis1 kazandi. Yurtdisi staj ve Erasmus deneyiminden sonra Tiirkiye’de Cheetah Quality
markasina ortak olarak firma icin gerekli web yazilim, tasarim, SEQ ve satig sonrasi
siireclerin otomasyonu iizerine ¢oziimler gelistirdi. Tiim bu deneyimlerle birlikte 2021 yils
baginda egaranti ig fikrinin baglangicinda yer aldi. Faruk Yilmaz, TUBITAK 1512 BIGG
destegi ile kurulan egaranti, tiiketicilerin garanti siireglerini tek panelden kontrol etmeleri igin,
firmalara bulut tabanli ¢6ziimler sunan web uygulama iizerinde tasarim ve partner iligkileri
goreviyle Kasim 2021°den bu yana tam zamanl olarak gérev almaktadr.
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Girisim Sirketi’nin Yoneticileri

Adi-Soyadi Gorevi/Unvami | Uzmanhk Alam ve Sermayedeki Pay1
Profesyonel Tecriibesi
(TL) (%)
Kamil Kinaci Imza Yetkilisi Y 6netim 1.480.289 51,94
Halil Faruk Yilmaz | Imza Yetkilisi Yonetim 73.815 2,59

3. GIRISIM SIRKETININ MEVCUT VE GELECEKTEKI ANA FAALIYETLERINE
ILISKIN HAZIRLANAN i$ MODELI KANVASI:

Deger Onerisi:

Garanti belgeleri dijjitallestiren Egaranti'nin benzersiz entegrasyon altyapisi sayesinde
markalar, garanti verilerini tek bir merkezden yonetebilir ve ek garanti gibi ¢esitli capraz
satiglan kolayca gerceklestirebilirler. Tiketiciler ise tek bir uygulamadan tiim marka
irtinlerinin garanti stireglerini dijital olarak yonetebilmektedirler.

Kanallar:

Uretici ve ithalatg1 firmalar ile birebir goriisme - panel.egaranti.com

Play Store, Apple Store, Huawei App Gallery

www.egaranti.com.tr

Temel Kaynaklar:

API Entegrasyonlan

Yazilim altyapisi

Viral etkilesim ve pazarlama giicii

Kullanici havuzu

Temel Faaliyetler:

Diizenli altyap1 gelistirmesi
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Egaranti platformunun pazarlama ve satig faaliyetleri
Uriin y6netimi

Miisteri destegi

Miisteri edinimi

Finans

Miisteri Iliskileri:
Web sitesi

Chatbot

Canl1 Gorilisme

Sik¢a Sorulan Sorular

Youtube Videolar1

Ana ortaklar:

Uretici ve Ithalatc1 Firmalar
Pazar yerleri

Sigorta Sirketleri

Bakim & Onarim Servisleri
Kargo Firmalan

Odeme Kuruluslart

Reklam Platformlar
Sunucu Sirketleri

Yatirimcilar

Gelir Akislar:




- B2B “de : Kontor
Aciklama: SaaS Uygulama, Aktarim basina kredi seklinde.

- B2C’ de : Komisyon

Agiklama: Kullanicilar, kendi hesaplar tizerinden iiriinleri ile alakal: bir ¢ok farkli servise
ulagabilmektedir. Ornegin; Ek garanti, Sigorta, Yedek Parca, Buyback vs. Bu servisler
tizerinden komisyonla gelir elde edilmektedir.

Maliyet Yapisi:
- Personel

- Reklam

- Ekipman

- Sunucu

Organizasyon Yapisi:
YONETIM EKIiBI:

e CEO (Chief Executive Officer): Kamil Kinaci
- Sirketin genel yonetiminden sorumlu olunmasi
- Stratejik kararlar alinmasi

- Sirketin vizyonunun belirlenmesi

- Paydaglarla iliskilerin yonetilmesi

e CTO (Chief Technology Officer): Murat Terzioglu

- Teknoloji alaninda liderlik yapilmasi

- Sirketin teknolojik stratejisinin belirlenmesi

- Inovasyon ve Ar-Ge galismalarinm yénetilmesi

- Teknolojik projelerin basaril1 bir sekilde hayata gegirilmesinin saglanmasi

® CMO (Chief Marketing Officer): Mehmet Sinan Peksoy
- Satiy & Pazarlama alaninda liderlik yapilmasi

- Sirketin pazarlama stratejisinin belirlenmesi

- Miisteri iliskileri ¢aligmalarimin y6netilmesi

e COO (Chief Operation Officer): Halil Faruk Yilmaz
- Satis & Pazarlama alaninda destek saglanmasi
- Partner iligkileri ¢aligmalarinin yonetilmesi




GELISTIRME EKiBI:

Backend Developer: Oguzhan Ergelik
Sistemlerin ve veritabanlarinin arkasindaki islevlerin gelistirilmesi
Sunucu tarafi programlama dillerini kullanarak backend gelistirmelerinin yapilmas:

Frontend Developer: Umut Keskin

Kullanici arayiizii tasarimina odaklanilmasi

HTML, CSS ve JavaScript gibi teknolojileri kullanarak frontend gelistirmelerinin
yapilmasi

Web Developer: Kadir Taban
Web uygulamalarinin ve sitelerin gelistirilmesinde galigilmasi
Frontend ve backend teknolojilerini kullanarak tamamlayici roller iistlenilmesi

Junior Al Developer: Mehmet Hilmi Emel
Yapay zeka projelerine katilinmasi ve destek olunmasi
Mentorlar tarafindan yonlendirilerek yeteneklerini geligtirecek.

Product Designer: Ozge Demirbas
Kullanic arayiizii tasarimina odaklanilmasi
Proje yonetiminde etkin rol oynanmasi

SATIS EKIBI:

SATIS TEMSILCISI: Halime Bilgehan Arisoy
Miisteri Goriismelerine Planlanmasi
Satig stratejileri olusturulmas:

EGARANTI nasil bir Satis Stratejisi izleyecek?

Satis stratejisi asagidaki unsurlara dayanmaktadir:

Marka Isbirlikleri: Uretici ve ithalatg: firmalarla daha siki isbirlikleri kurulmasi
amaglanmaktadir. Onlara, egaranti platformunun sundugu avantajlart vurgulayarak, garanti
sireglerini daha etkin ve izl bir sekilde yonetmelerini saglaniyor. Is birlikleriyle markalarin

Egaranti lizerinden sundugu dijital garanti siireglerini 6n plana gikarilmaktadir.

Egitim ve Bilgilendirme: Potansiyel miisterilere Egaranti platformunun nasil ¢aligtigni ve
sundugu avantajlart anlatan egitim materyaller hazirlandi. Bu, marka sahiplerini ve
yoneticilerini Egaranti ¢dziimii hakkinda bilgilendirerek, platformun degerini daha iyi

anlamalarina yardimci olmaktadar.




Ozel Teklifler: Ozel teklifler ve kampanyalarla markalar1 Egaranti platformuna gecmeye
tesvik edilmektedir. Ornegin, ilk birkag ay iicretsiz hizmet veya belirli bir siire i¢cin indirimli
fiyatlar gibi teklifler verilmektedir.

Demo ve Deneme Siireci: Miisterilere platformun igleyisini daha iyi anlamalan i¢in interaktif
demo ve deneme siiregleri sunulmaktadir.

Geri Bildirim Toplama: Miisteri geri bildirimlerini aktif bir sekilde toplanmas1 ve bu geri
bildirimleri iyilestirmeler ve giincellemeler yapmak igin kullamlmaktadir. Miisteri geri
bildirimleri, Egaranti platformunu siirekli olarak gelistirmeye yardime1 olmaktadir,

Pazarlama ve Tamitim: Dijital pazarlama araglar1 kullanarak Egaranti platformunu hedef
miisterilere tanitilmaktadir. Sosyal medya, e-posta pazarlamasi, web seminerleri ve endiistri
etkinliklert gibi kanallar1 kullanarak genis bir kitleye ulasilmakta ve devam edilmektedir.

4.GIRISIM SIRKETININ MEVCUT FAALIYET KONULARI, URUN VE
HIZMETLER HAKKINDA BILGILER:

a. Firma Portali:
API tabanli Egaranti platformunda iiretici ve ithalat¢i firmalar; e-ticaret altyapilarina,
pazar yerlerine ve fiziksel satis kanallarindaki CRM sistemlerini saniyeler igerisinde
entegre ederek garanti siireglerini tek bir noktada y6netimini saglamaktadiriar.

b. Kullanici Uygulamasi:
Garanti  belgelerini  dijitallestirerek tiiketicilerin garanti siireclerini tek bir
uygulamadan kolayca yénetmelerini saglamaktadir.

2021 Kasim ayinda faaliyetlerine baglayan Egaranti, 114 marka, 24 partner ve 250.000' in
tizerinde kullanicistyla garanti siireglerini dijitallestirmeye devam etmektedir.

5.URUN VE HIZMETLERE YONELIK PAZAR ARASTIRMASI:
Sektor ve Pazar Analizi

2022 yih itibariyla, diinya capinda garanti takip yonetimi pazan 3,6 milyar dolar
bitylikliigiinde ve yilik %12,5 biiylime oraniyla hareket etmektedir. Pazarin biiyiimesinde
etkili olan en 6nemli faktorler, artan miigteri talebi ve dijital teknolojilerin gelismesi ile
birlikte tirlinlere verilen uzun garantilerdir. Ayrica, pandemi déneminde dijitallesme siirecinin
hizlanmasi ve gevrimigi aligverigin artmasi da garanti takip yonetimi ¢oziimlerinin daha fazla

kullanilmasina yol agmugtir.
C*.’/rﬁl% : 10



Garanti Takip Y6netimi Pazarinin kilit oyunculari igletme sahipleri, yoneticiler ve bilisim
teknolojileri yoneticileridir ve iiriin kullanicilaridir. Teknolojiden temel beklenti satig:
yapilmis bir {iriiniin sati sonrasinda garanti siiresince hem igletme hem de miigteri igin siire¢
takibini kolaylastirmas: ve daha efektif hale getirmesidir.

Garanti Takip Yo6netimi pazari, hizli bir biiylime ivmesi ile bilyiimeye devam ediyor. Bu
pazarin biiytikliigii 2022'de 3,6 milyar dolar olarak tahmin edildi. Aym rapora gére, 2027
yilina kadar pazarin yillik bilesik bilyiime oraninin %12,5 olmasi bekleniyor.

Pazarda karsimiza ¢ikan her bulgu aym sonuglara varmaktadir:

e Pazarda giiclii rakipler olmasina karsin hizla biiyiiyen bir pazar olmasi ve ihtiyag
cesitliligi sebebiyle siirekli olarak yeni miisteriler olusmaktadir.

e Gelisen teknoloji, pazar igerisinde teknoloji ¢oziim partnerliklerine ve inovatif
partnerliklere mecbur kilmaktadir.

e Uzaktan satig sisteminin gelismesiyle pazarin bilyiime hizinin da artmasi tahmin
edilmektedir.

® Birgok alanda farkl: iiriin i¢in uyarlanabilir bir sistem olmas: sebebiyle pazarin
yayilma giicii yiiksektir.

Rakip analizi

1. Butter Insurance:

Butter Insurance, kullanicilarin sigorta taleplerini takip etmelerine, 6deme giincellemelerini
yapmalaria, polige yonetimini saglamalarina ve kigisel sigorta hizmetlerine erigmelerine
olanak taniyan bir ¢evrimici sigorta platformudur. Platform kullamcilan, tek bir web
uygulamasina giris yaparak sigorta poligelerini gériintiileyebilir, yonetebilir, taleplerini takip
edebilir ve 6demelerini giincelleyebilirler. Bu sayede, kullanicilarin sigorta islemlerini kolay
ve hizh bir sekilde gerceklestirmelerine yardimei olur.

Dezavantajlari:

e Sadece perakende sektoriine odaklanmugtr.

¢ Uriiniin kaybolma durumunda sigorta kapsamina girmememektedir.
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e Sadece B2C olarak hizmet vermektedir.



2. ScalePad Lifecycle Manager

ScalePad, IT servis saglayicilan ve yonetilen hizmet saglayicilari (MSP'ler) i¢in otomatik
garanti ve sigorta yonetimi sunan bir platformdur. Platform, igletmelerin miigterilerine yonelik
hizmetlerini gelistirmelerine ve ek gelir elde etmelerine yardimci olurken, aym zamanda
donanim ve yazihm varliklarinin garanti siirelerini takip etmeyi ve yonetmeyi kolaylastirr.
ScalePad, kullanicilarin garanti stirelerini ve sigorta poligelerini izleyebilmelerine ve
yenileyebilmelerine olanak taniyan bir yap: sunar.

Dezavantajlari:

e Kangik ve anlagilir olmayan bir arayiiz kullanilmaktadir.
e Miisteri hizmetleri yetersiz kalinmaktadir.

e Sl iriin sigortalama/garantileme segenekleri sunmaktadirlar.

6.HEDEF KITLE, URUN VE HIZMETLERIN TALEBINE iLISKIN SOMUT VE
ONGORULEBILIR TAHMINLER:

Tiiketiciler her marka i¢in ayn uygulamadan garanti siireglerini yonetmek istemiyor. fhtiyag
aninda tek bir uygulama izerinden tim satis sonrasi servislerine ulasilabilmesi
amaclanmaktadir,

Hedef Kitle:

25 - 45 yas aras1 teknoloji deneyimi ve sahip oldugu birden fazla elektronik cihazi olan
tiketiciler

Toplam Pazar: 10.000 Uretici ve ithalat¢i1 Marka

Hedef Pazar: 2.500 Uretici ve fthalat¢1 Marka

7.0RUN VE HIZMETLERIN TEKNIK VE TASARIM ANALIZi, BUNLARA ILISKiN
ARASTIRMA, GELISTIRME, URETIM, SATIS VE PAZARLAMA PROGRAMI
HAKKINDA TAHMIN VE VARSAYIMLAR:

2022 ve 2023 yillarinda dnemli yatirimlar ve stratejik adimlarla gergeklestirilen riin
geligimleri, marka anlagmalar1 ve entegrasyonlar ile altyapt ve sistemlerinde yonelik

yatirimlar ile sirketi gelecekteki bagariya tagiyacak saglam bir temel olusturulmustur.

Yeni markalarin tim satig kanallani ile birlesimi sonucu dinamik ve hizli bir entegrasyon
siireci saglanmigtir.
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Oniimiizdeki donemde, Egaranti stratejisinin merkezine tiiketicisini yerlestirerek, onlarin
beklenti ve ihtiyaglarma odaklanmay: planlamaktadir. Tiiketicinin kalbinde ver almak, gelir
modellerimizi gliglendirmek adma 6ncelikli hedefleridir.

Baglangicta B2B alaninda saglam adimlar atilmig olmasi, sirketin hizli biiyiimesine olanak
tanimigtir. $imdi ise B2C alaninda, markalarin gelir elde edebilecegi etkileyici sistemler
kurarak, marka bagliifmin artmast hedeflenmektedir. Bu, hem markalarin daha genis bir
kitleye ulagmasi saglayacak hem de sirketin biiylime potansiyelini en st diizeye
¢ikaracaktir.

8. FON KAYNAKLARI, TAHMINI FINANSMAN YAPISI iLE FINANSAL VE
EKONOMIK ANALIZ:

Sirket 50.000 TL sermaye ile kurulmug olup, gectigimiz yil igerisinde basarili kitle fonlama
kampanyasi ile sermayesini 2.849.999 TL ye ¢ikarmistir.. Kitle fonlamasi ile alinan 2.799.999
TL fon sirketin bilylimesinde, marka sayisinin artirilmasinda ve iiriin gelistirme faaliyetlerinde
kullanilmustir.

Sirketimizin hazirlamig oldugu is plami ile uyumlu olacak sekilde B2B kanallarinda marka
sayismi artirmay1, yeni hizmet kalemlerini sunmay1 ve yurtdisina agilmay1 planlamakta ve bu
gelirlerle faaliyetlerini gelistirmeyi planlamaktadir.. Bu noktada pazarlama, biiyiime ve {iriin
gelistirme  faaliyetlerinde kullamlmak iizere alinacak yatinmlann ve bunlarm dogru
yonlendirilmesinin girketin gelirlerine ve karlihigna ciddi etkisi olacaktir. Sirketimiz bu
vatirimlarla sunmus oldugu genis hizmet yelpazesinin sayesinde sektoriindeki lider ve en
bilyiik pazar paymna sahip olan firma olmay1 hedeflemektedir. Sirketimizin finansal durumu
hedefledigi bilyiime stratejilerini destekleyebilecek sekilde siirdiiriilebilir yapidadir.

9. FON KULLANIM SURESINE GORE BELIRLENECEK MAKUL BiR SURE ICIN
SOMUT VE ONGORULEBILIR VARSAYIMLARA DAYANAN GELIR-GIDER
PROJEKSIYONU:

Bu projeksiyon, fon kullanim siiresi boyunca elde edilecek gelir ve bu gelire eslik eden
giderlerin somut ve 6ngdriilebilir bir gercevesini sunmak iizere titizlikle hazirlanmgtir,

Gelir Varsayimlar::

Gelir tarafindaki en temel varsayumlar, toplam kullamici ve marka sayilan ve bunlarin artis
oranlaridir. Bir diger 6nemli unsur olarak hizmet kalemleri bazinda 6ngériilen komisyon
oranian belirtilebilir.

Bununla beraber bir difer 6nemli varsayim ise miisteri muhafaza oranlari ve sunulan
hizmetler bazinda kullanicilarin miisteriye déniistim oranlandir.
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Sirket farkli kategorilerde olacak sekilde iglem bedelinin %2 ile %15 tutarinda komisyon
lcretleriyle ¢alismaktadir. Ek olarak kontor bagmma saklanacak bulut gesidine gore ve alim
miktarina gére 0.25 TL ile 4.60 TL arasinda degismektedir.

Gider Varsayimlari:

Gider varsayimlarinda 6ne ¢ikan en temel 3 unsur vardir; i) satig ve pazarlama giderleri , ii)
personel giderleri, 1ii) yazilim ve bilisim giderleri.

Satis pazarlama giderleri, yeni misteri kazanim maliyetleri ve miisteri elde tutma oranlarina
gore analiz edilerek ana basliklan ile performans pazarlama ve marka pazarlamasi olacak
sekilde ve sirketin hizli biiylime trendini destekleyecek sekilde 5 yillik gergevede projekte
edilmistir.

Personel giderleri, Yonetim tarafindan hazirlanan 6niimiizdeki 5 yil igerisinde planlanmis ise
alimlar ve maag Ongoriileri ile hesaplanmugtir.

Yazilhm ve bilisim giderleri, mevcut misterilerle beraber yillar itibariyle yeni elde edilecek
miigteriler de gbz oniinde bulundurularak yeni yazilim gelistirmeleri ile beraber sirketin yol
haritas1 kapsaminda yeni {iriinlerinin gelistirilmesi ve teknolojik altyapisinin gii¢lendirilmesi
lizere projekte edilmisgtir.

10. FON KULLANIM YERLERI, VARSA EK SATIS DAHIL HEDEFLENEN FON
TUTARI, HER BIR HARCAMA KALEMININ MAHIYETI VE PLANLANAN
HARCAMA TARIH VE DONEMLERI HAKKINDA BIiLGILER:

Bedelli sermaye artirim: kapsaminda ihrag edilecek ek fonlama dahil 21.600.000 TL degerli
pay karsiigi minimum 18.000 .000 TL olmasi beklenen sermaye artirim gelirinden
21.600.000 TL degerli pay karsihigi minimum 18.000.000 TL olmasi beklenen sermaye
artirimi  gelirinden 2.094.000 TL ile 2.495.000 TL arasinda olmasi beklenen masraflar
disiildiikten sonra minimum 15.055.000 TL, maksimum 19.506.000 TL kaynak elde edilmesi
planlanmaktadir.

Ek fonlama olmasi durumunda, masraflar diigiildiikkten sonra kalan kaynak pazarlama,
personel giderleri ve IT faaliyetlerinde kullanilacaktir.

e 6.600.000 - 7.920.000 TL aras:
Personel Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri arasi,

¢ 8.200.000 - 9.840.000 TL aras1
Satis & Pazarlama Giderleri
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01.03.2024 -01.03.2025 tarihleri arasi,

e 600.000 - 720.000 TL aras:
Alet & Techizat Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri arast,

e 500.000 - 600.000 TL arasi
Ofis Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri arasa,

e 300.000 TL - 360.000 TL aras1
Yatirim Danigmanligi, Hukuk Danigmanlhigi ve Finansal Danigsmanlik Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri aras:,

e 1.800.000 TL - 2.160.000 TL aras:
Toplanan fon miktarina gére Platform Kullanim Ucreti, MKK ve Takasbank [slem ve
Hizmet Bedelleri, Thra¢ ve Damigmanhk Hizmet Bedeli
01.01.2024 - 01.03.2024 tarihleri aras:.

11.LARASTIRMA, GELISTIRME, DANISMANLIK, LiSANS, PATENT,
ISCILIK,PAZARLAMA, DEMIRBAS, EKIPMAN, FINANSMAN VE BENZERI
GIDERLER ILE DIiGER ONGORULMEYEN HARCAMALAR iCIN AYRILAN
BUTCE HAKKINDA BiLGILER:

Sirketimizin maliyetleri igerisinde onemli kalemler agirlikli olarak IT giderleri, personel,
teknik ve hukuk danismanlik masraflar1 gibi operasyonel giderler ve pazarlama giderlerinden
olugsmaktadir. Bu gider kalemlerinde kullanilmak tizere 2024 yili i¢in, pazarlama biitgesinde
350.000 TL, teknik ve hukuki damismanlik masraflart i¢in 200.000 TL yatrim
finansmanindan ek biitce olarak Ongériilmiigtiir. Bunlar diginda diger genel giderler igin
100.000 TL ck biitce planlanmustir.

12.PROJENIN BEKLENEN AMACINA ULASMASINI ENGELLEYEBILECEK RiSK
FAKTORLERI:

12.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere iliskin Riskler

EKkip uyumsuzlugu ve ekibin meotivasyon eksikligi: Ekip lyeleri arasindaki iletisimi en
yiiksek seviyede tutulmasi hedeflenmektedir. Haftada bir etkinlikler diizenlenmektedir. Ekip
liyelerinin yapmak isteyipte yapamadigi aktivitelerin masraflar1 (spor salonu, yiizme, dil
ogrenme, etkinlik vb.) Egaranti tarafindan saglanarak bu aktiviteleri yapabilmeleri
saglanmaktadir.

Sermayenin Bitmesi: Oncelikle ihtiyag dist gider olusturmayarak giderlerin minimum
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seviyede tutulmasi planlanmaktadir. Bunun i¢in ilk yatirimlar tanimlanmistir. Thtiyag olmadigi
halde yatinim fonlari, melek yatinmeilar ve ve'ler ile iletisimimizi yiiksek seviyede tutulmaya
devam edilmektedir. Es zamanli olarak devlet hibe ve tegviklerini degerlendirilmektedir.

12.2. Sektére Iliskin Riskler

Giiglii bir rakibin ¢ikmasi: Sektérde hizli biiyliime saglanmaktadir. Firmalarla anlagarak
giiclii bir sekilde ilerlenmektedir. Tiketici odakli ve kolay wulasilabilir bir konum
korunmaktadir. egaranti.com domaini yapilan isi tarif eden bir domaindir. Fiyat politikast
olduk¢a rekabet¢i bir seviyede tutulmaktadir.

12.3. Paylara Iliskin Riskler

Tim kurucular ve yatinmcilar plana dahil bir sekilde siire¢ icerisinde aktif olarak
bulunmaktadir. Kurucu ekip tiim gelistirme siireglerinde yer almakta ve iiriinii yine egaranti
ckibi kendi igerisinde gelistirmektedir. Bu yonleriyle incelendiginde paylar iizerinde bu
asamada goriilen herhangi bir risk bulunmamaktadir.

12.4. Diger Riskler
Regiilasyon ¢ikmasi: Bulunulan yada agilmak istenilen tlkedeki tiim hukuki sartlar1 ve

durumlar aragtinlmaktadir. Ilgili bakanhklar ziyaret edilerek proje detaylarimin paylasip
herhangi bir sorun olup olmadig: 6grenilmektedir.
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