STARTUP ON DEGERLENDIRME
FORMU

1- Kurucu ekibin teknik yeterliligi var mi1? / Ekip gelistirmeleri kendi mi yapiyor?

DogGO, uygulama ve platform gelistirmelerini kendi CTO ve yazilime1 ekibiyle yapmaktadir ve
gerekli teknik becerilere sahiptir.

2- Kurucu ekibin sektor bilgisi yeterli mi? / Sektor dinamiklerini iyi biliyorlar m?

DogGO kurucu ekip ve danigmanlariyla pet sektoriine hakim ve gerekli bilgilere sahiptir.
Halihazirda sektorde olan sirketlerin hem fiyat hem de hizmet kalitesi standartlarin saglama ve
dijitallesme alanindaki eksiklerinin farkindadir.

3- Kurucu ekip tam zamanh ve odakh olarak DogGO i¢in ¢alisiyorlar m?
DogGO ekibi tam zamanli ve odakli olarak DogGO igin ¢alismaktadir.
4- EKip miisteri ihtiyaclar1 ve miisteri profilleri hakkinda yeterli bilgiye sahip mi?

DogGO oncelikle kurucu ekibin pet sahibi olmasi ve bu siiregteki ihtiyaglar1 dogrultusunda ilk
aksiyonlara baglamustir. Kurucu ekip 6ncelikle kendi ihtiyaglarini ¢6zmek tizere bir platform
tasarlamis ve ardindan pet sahiplerinin yorum ve onerileriyle uygulama ve platformlarini
gelistirmislerdir. DogGO ekibi, hangi miisteri profillerinin hangi ihtiyaglara sahip olduklarini
bilir ve ona gore aksiyon alir.

5- Uriinii benzersiz kilan ézellikleri nelerdir? Rakiplerine gore nasil fark yaratir?

DogGO, oryante edilmis partnerleri ile kdpek gezdirici ve bakicilari evcil hayvanlarin 1rkina ve
karakterine gore 6zel olarak eslestirir. Kurumsal muhatap saglayarak, her miigteriye, hizmet
oncesl, sirast ve sonrasinda kurumsal destek sunar. Anlik Hizmet ile, DogGO uygulamas:i
tizerinden evcil hayvan ailelerine acil ihtiyaglarina yénelik hizmet alabilme imkan1 sunar. Hizl
Talep ve Eslesme 6zelligi ile, kullanicilar standardize edilmis hizmetlere dair taleplerini
uygulamadan hemen planlayabilmektedir. DogGO ise hizli eslestirme yoluyla talepleri dogru bir
sekilde, hizlica karsilamaktadir. Teknolojik Altyapisi sayesinde; GPS takip sistemi, hizmet
bildirimleri ve online 6deme sistemi gibi teknolojik ¢6ziimler sunar.. Bdylece kullanicilar hizmet
seffafligini ve 6deme kolayligini deneyimler. Miisteriye odaklanan DogGO, her miisterinin ve
dostunun 6zel oldugu bilir ve ona 6zel ¢oziimler sunar.

6- Uriin hangi lokasyonlarda kullanilabilmektedir?

DogGO suan Istanbul, Ankara ve Izmir’de hizmet vermektedir. Farkli pet turlerine Gzel
hizmetlerin gelistirilmesi ve hizmet cesitliliginin arttirilmasi hedefinde olan DogGO, bu alanda
geligmelerini saglarken yeni miisteri katilimi ve miisteri memnuniyetinin saglanmasini 6n planda
tutmay1 hedefler. Gelistirecegi platformu, hedef yurtdisi pazarlarinda konumlandirarak sektorde
global bir oyuncu olmayi hedeflemektedir.




7- Uriine hangi yeni 6zelliklerin eklenmesi planlaniyor?

Pet kres, pet taksi, pet kuafor, pet sigorta, pet egitim, e-ticaret ve veteriner destek hizmetlerini
onceliklendirmeyi planlamaktadir.

8- Is modeli iyi planlanmis m1? Ol¢eklendirilebilir mi?

Is modeli bilgi formunda yer alan bilgiler dogrultusunda detaylica planlanmistir. Hangi zaman
diliminde hangi hizmet ile hangi miisteri profiline hizmet verilecegi ve bu hizmetin kalitesini
arttirmak i¢in atilacak adimlar yol haritasinda yer almaktadir. Is modeli yiiriiyiisgiiler ve pet
sahiplerini tek bir platformda bulugturmasiyla oldukga hizli biiyiiyebilen ve miisterilerin
birbirlerine tavsiye ederek organik biiyiime saglayabilecekleri bir model iizerine kurgulanmigtir.

9- Is modelinde yer alan planlar sahada test edilmis midir?

Bugiine kadar 350.000'in {izerinde hizmet verilmis ve eksik noktalarda is gelistirme yapilmuigtir.
Sistemde 15.000 gezdirici mevcut ve bunlardan 1000 tanesi her haﬂa en az bir yiiriyiis
yapmaktadir. Miisterilerin hizmet tekrarlama oram oldukga yiiksektir. Is modelinde yer alan

planlar sahada test edilmis ve karsilik bulmustur.
10- Is modeli nasil gelir modelleri iceriyor?

DogGO, platform iizerinden gergeklesen islemlerden komisyon geliri elde etmektedir.
(Ortalama %30; Gezdirme ve bakim) Ek olarak partner gelirleri, iiriin satig gelirleri ve
reklam gelirleri gibi bir ¢ok gelir modeline sahiptir.

11- Uriin i¢in miisteri sayis1 ve miisteri tepkisi nasil?

Simdiye kadar 250.000'in tzerinde kisi sisteme kayit oldu, 350.000°den fazla bagarili
tamamlanan hizmet verildi. 5000'in iizerinde aktif miisteriden alinan geri déniislere gore %
98.2 oraninda miisteri memnuniyeti sagland.

12- Uriiniin iginde bulundugu pazar ne kadar ¢ekici?

Futuremarketinsight verilerine gére kiiresel evcil hayvan bakim pazar, 2022'de 199 Milyar
ABD Dolar biiyukliigiinde olacak ve 2031 yilina kadar %6,1'lik yiiksek bir y1llik biiyiime orani
ile 338,5 Milyar ABD Dolara ulasacak. (Evcil-Der) verilerine gére Tiirkiye pazar1 yilda
ortalama %15 blytimektedir. Net bir istatistik olmamasina ragmen kedi, kopek, kus, akvaryum
gibi evcil hayvanlarin mama disinda bakim, aksesuar, veterinerlik hizmetleri, pet otelleri ve
kuaftrleri gibi masraflar1 da eklenince pet sektorii Tiirkiye'de yillik 1 milyar USD hacme
ulagtigi tahmin edilmektedir. Ozellikle biiyiik sehirlerde 14 milyon hanede evcil hayvan
beslendigi tahmin edilmektedir. Tiirkiye genelinde 5 bin 500 pet magazasi ve 2.000 pet
kliniginin yan1 sira hayvan ciftlikleri, barinaklar ve pet otelleri faaliyet gostermektedir.
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13- DogGO’nun mevcut finansal durumu nasil? Gelecek yillar i¢in gelir-gider planlamasi
yapildi m?

DogGO, pazarda iiriinii binlerce miisteri tarafindan kullanilmig, hem 6nemli gelir rakamlarina
ulagmis hemde yiiriiyiigciilerinin ve partnerlerinin gelir elde etmesini saglamigtir. Mevcut
gerceklegen gelir rakamlar ve gelecek yillar icin yapilan gelir gider planlamalar1 fon kullanim
planina Bilgi Formunda detayl olarak yer verilmistir.

14- DogGO nasil bir sati§ stratejisi izleyecek?

DogGO,  verdigi  hizmetlerin  operasyonunun standardizasyonu, teknolojik  altyap:
lyilestirmelerinin saglanmasi ve miisteri memnuniyeti iizerine uyguladig stratejileri ile; kullanici
memnuniyetini ve sadakatini saglama; 6lgeklenebilir bir operasyona sahip olma hedeflerine
ulagmistir. 2024 yilinda tek 6nceligini biiyiime olarak belirleyen DogGO, aldig1 yatirim ile
birlikte, hizmet gamim artirarak tiim pet ailelerinin ihtiyaglarin1 gideren bir uygulama haline
gelip; kullanict sayisini, gelir hacmini yikseltmeyi hedefleyecek. Ayrica olusturdugu platformu
Dubai pazarina da tagimay: hedefleyen DogGO, cografi genisleme ile birlikte biiyiime yolunda
farkli bir adim daha atacaktir. Dijital reklam stratejilerinin yan sira; deneyimlerden edinilmis
memnuniyet ve miisteri tutma stratejilerine; agizdan agiza pazarlama etkisiyle gelistirilecek
Tavsiye Programlarina, saha-goriiniirliik, kurumsal isbirligi stratejilerine agirlik verecektir.

15- Sirketin degerlemesi mevcut performans, varsayimlar, projeksiyonlar ve pazar
potansiyeli ile uyumlu mu?

Evet. Mevcut performans rakamlari ve degerleme stratejisi Bilgi Formunda ve Degerleme
Raporunda detayli olarak yer almaktadir.

Not: Bu dokiiman potansiyel yatirimcilarin DogGO hakkinda temel bilgilere sahip olmas: igin
hazirlanmistir. DogGO hakkinda daha detayl: bilgi almak i¢in Bilgi Formu dokiimanini
inceleyebilirsiniz




