STARTUP ON DEGERLENDIRME FORMU

1- Kurucu ekibin teknik yeterliligi var m1? / Ekip gelistirmeleri kendi mi yapiyor?

Kurucu Ekip, giiglii teknik yeterliliklerle sahiptir. Pazarlama, 1s birlikleri, yazilim ve test
stireclerini kontrol etmektedir. In-House yazilim ekibi sayesinde gelistirmeler ve diizenlemeler
daha hizli gergeklestiriliyor. Oto Konfor, RS Otomotiv grubu ekip giiclinden de destek aliyor.
Kurucu ekip, uzun yillardir Otomotiv sektoriinde yoneticilik yapmis ve birgok girisime imza
atmustir.

2- Kurucu ekibin sektor bilgisi yeterli mi? / Sektor dinamiklerini iyi biliyorlar mi1?

Yonetim ekibi ve ekip otomotiv ve satis sonrasi alanda uzun yillar tecriibe etmistir.
Sektor konusunda da bilgi ve birikime sahiptir. Satis Sonras1 hizmetler alaninda birgok hizmeti
veren servis ag1 ve oncli oldugu hizmetler bulunuyor.

3- Ekip miisteri ihtiyaclar1 ve miisteri profilleri hakkinda yeterli bilgiye sahip mi?

Mobil uygulama Oncesinde sigorta policelerinde yer alan hizmetleri ¢agri merkezi
araciligiyla yonettigi icin ihtiyac analizini yapabilmistir. Sektor tecriibesi sayesinde de sektor
ihtiyaclar1 ve misteri ihtiyaglar1 analiz edilmistir. Oto Konfor ve RS Otomotiv grubu miisteri
datas1 ve ihtiyaglarinin analizi Oto Konfor projesine de yol gostermektedir.

4- Uriinii benzersiz kilan dzellikleri nelerdir? Rakiplerine gore nasil fark yaratir?

Arac sahiplerinin ihtiyaglarim1 tek bir uygulamada toplamasi ve hizmet c¢esitliligi
sayesinde rakiplerden ayrilmasidir. Her gecen giin artan hizmet saglayict agi ile miisterilerine
ulagmakta ve dijital pazarlama ¢alismalar1 dolayisiyla geleneksel yaklasima sahip sektoriinde
farklilik yaratmaktadir. OtoKonfor’u rakiplerinden ayiran en biiyiik farklardan biri arka planda
Otomotiv grubu tarafindan data, sektor tecriibesi gibi konularda desteklenmesidir.

5- Uriin hangi lokasyonlarda kullamilabilmektedir?

Google Play Store, Apple Store gibi platformlardan kullanicilar tarafindan iicretsiz
indirilebilir. Oto Konfor web sitesi {izerinden de kolaylikla kullanilabilmektedir. Ayrica kisisel
asistan hizmeti satin alan kullanicilar ¢agri merkezi kanaliyla da araglarimin ihtiyaclarini
karsilayabilirler.

6- Uriine hangi yeni dzelliklerin eklenmesi planlaniyor?

Aylik hizmetlerde abonelik paketlerinin aktif edilmesi planlaniyor. Kullandik¢a 6de
hizmet kategorisinde de lastik, periyodik bakim, boyasiz onarim, oto cam degisimi gibi
hizmetler aktif edilmesi planlaniyor. Ucretsiz hizmetlerde de hizmetlerde de otopark durumu
sorgulama, elektrikli ara¢ istasyon bilgileri ve hatirlatici takip uygulamalari gibi bir¢cok
hizmette kullanima agilmasi i¢in ¢alismalar siirdiiriilityor.
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7- Is modeli iyi planlanmis m1? Ol¢eklendirilebilir mi?

Is modeli, 6zenle planlanmis ve biiyiime potansiyeli olan bir yapiya sahiptir. Miisteri
ihtiyaglarina odaklanarak verimli ve esnek siireclerle deger sunmayi hedeflemektedir.
Olgeklendirme stratejisi, operasyonel siireclerin otomatiklestirilmesi ve verimliligin artirilmasi
tizerine odaklanir. Pazarlama ve grup sirketleri sinerjisi ile hizli bir bilyiime hedeflemektedir.
Yapilacak olan yazilimsal gelistirmeler ve hizmet saglayici agmin genisletilmesi ile ilgili
planlar yapilmistir.

8- Is modelinde yer alan planlar sahada test edilmis midir?

200.000°den fazla poligede yikama hizmeti ile hizmet saglayicilarla bu hizmet hakki
sunulmustur. Misteri, OtoKonfor ve hizmet saglayici arasindaki siirecler aktif olarak
kullanilmaktadir. B2C anlaminda da bazi hizmetlerde aktif olarak hizmet verilmektedir.

9- Is modeli nasil gelir modelleri iceriyor?

Kullandik¢a 6de ve aylik hizmetlerden olusan bir gelir modeli bulunuyor. Ayrica
kurumsal anlagsmalar ve B2B gelir modelleri de gelistiriliyor. Kullandikca 6de ve aylik hizmetler
B2C gelir modelinin temelini olusturuyor.

10-  Uriin icin miisteri sayis1 ve miisteri tepkisi nasil?

Asagidaki degerler Oto Konfor Yikama hizmetlerinin yer aldig1 polige sayisini ifade
etmektedir.

Toplam Miisteri

Sayisi Eyliil 2023 - Agustos 2024
Evliil 1.440
Ekim 2.940
Kasim 4.503
Aralik 6.130
Ocak 7.826
Subat 9.592
Mart 11.431
Nisan 13.348
Mayis 15.344
Haziran 17.423
Temmuz 19.589
Agustos 21.845
11-  Uriiniin icinde bulundugu pazar ne kadar cekici?

Tirkiye'deki toplam 13.7 milyon otomobilin biiylik c¢ogunlugu bireysel sahipler
tarafindan kullanilmaktadir, ancak tam veri mevcut degildir. Filo pazarmin tahmini olarak 3
milyon arag civarinda oldugu diistiniilmektedir ve B2B otomobil sayisinin da 2 milyon civarinda
oldugu tahmin edilmektedir. ilk asamada hedef Pazar, bireysel otomobil sahipleri olarak
belirlenmistir ve bu, 8.7 milyon kisiyi igermektedir. Ancak, cografi kisitlamalar nedeniyle hedef
lokasyon olarak ilk olarak Istanbul secilmistir. Tiirkiye'deki toplam araglarin yaklasik %25'i
Istanbul'da kullanilmaktadir, bdylece hedef potansiyel arag/kisi sayis1 yaklasik 2 milyon




olmaktadir. Bu stratejik odaklanma, pazarin biiyiikliigii ve bireysel otomobil sahiplerinin yogun
oldugu Istanbul'un avantajlarimi kullanarak sirketin basarili bir sekilde biiyiimesini saglayacaktir.

12- OtoKonfor’un mevcut finansal durumu nasil? Gelecek yillar icin gelir-gider
planlamasi yapildi m1?

OtoKonfor finansal raporlamasi i¢in ayrica detayli bir calisma yapilmistir. Sirket
ongoriileri dogrultusunda 5 yillik gelir ve giderlerini kapsamli bir sekilde iceren bu calisma
sirketin gelecek performansini, baz alinan mevcut anahtar performans verileri lizerinden analiz
etmektedir ve sirketin detayli analizini yapmaktadir. Fon kullanim raporunda detayl verilere
ulasilabilir.

13- OtoKonfor nasil bir satis stratejisi izleyecek?

Pazarlama: Dijital ve geleneksel pazarlama c¢alismalart ile iiye kazaniminin
hizlandirilmasi planlanmaktadir. Grup sirketleri datasi ve miisteri ag1 ile hizl iiye kazanimi
potansiyelinin kullanilmasi. Mevcutta olan ve olacak olan b2b anlagsmalarinda uygulama
tizerinden isleyisin kurgulanmasi sayesinde iiye sayisinda hizli artis potansiyeli.

B2B ve B2C satislar: OtoKonfor bireysel kullanicilara aylik hizmetler, kullandikca
hizmetlerin satis1 ile hem iiye sayis1 hem de ciro elde edilmesi planlanmaktadir. Kullanicilara
pazarlama destegi ile araglarinin ihtiyaglar1 konusunda OtoKonfor aligkanligi kazandirilmasi
hedefleniyor. B2B satiglarda ise 6z mal sahibi sirketler, filo sirketleri, sigorta sirketlerine
asistan hizmet olarak Oto Konfor hizmetlerinin satilmasi planlaniyor.

Hizmet sayis1 ve provider sayisi: OtoKonfor genis hizmet yelpazesi sayesinde
kullanicilara saglayacagi kolaylik ile tek uygulama ile tiim ihtiyaglar1 gidermeyi amaghyor.
Provider aginin genisletilmesi ile kullanicilara en yakin konumda hizmet saglanmasi
hedefleniyor.

14-  Sirketin degerlemesi mevcut performans, varsayimlar, projeksiyonlar ve pazar
potansiyeli ile uyumlu mu?

Sirket degerlemesi, girisimcilerin varsayimlari ve dngdriileri dogrultusunda hazirlanmisg
ve Degerleme Raporu dokiimaninda detaylandirilmistir.

Not: Bu dokiiman potansiyel yatirimcilarin “OtoKonfor” hakkinda temel bilgilere sahip
olmasi i¢in hazirlanmistir. “OtoKonfor” hakkinda daha detayli bilgi almak icin Bilgi Formu
dokiimanini inceleyebilirsiniz.




