STARTUP ON DEGERLENDIRME
FORMU

1- Kurucu ekibin teknik yeterliligi var m1? / Ekip gelistirmeleri kendi mi yapiyor?

Evet, Tekbas Teknoloji biinyesinde OCCO markasina ait tiim yazilim ve platform gelistirmeleri,
sirketin kendi teknik ekibi tarafindan yiriitiillmektedir. CTO liderliginde yapilandirilmis yazilim
ekibine ek olarak, sirketin istiraki olan Peliel Yazilim biinyesindeki teknik kaynaklardan da destek
alinmakta; triin gelistirme, entegrasyon ve Olgekleme siirecleri grup ici teknik kapasite ile
stirdiiriilebilir sekilde yonetilmektedir.

2- Kurucu ekibin sektor bilgisi yeterli mi? / Sektor dinamiklerini iyi biliyorlar m?

Tekbas Teknoloji’nin kurucu ekibi, otomotiv ve ikinci el arac¢ ticareti alaninda uzun yillara
dayanan saha ve operasyon tecriibesine sahiptir. Kurucular, galeriler, bayiler, ekspertiz siiregleri
ve finansman akiglari gibi sektoriin temel dinamiklerini dogrudan operasyonel deneyimle
tanimakta; fiyatlama, stok ¢evrimi, likidite ve giiven sorunlarina hakim bir bakis agisiyla ¢6ziim
gelistirmektedir.

3- Kurucu ekip tam zamanh ve odakh olarak Tekbas Teknoloji icin ¢alistyorlar mi?

Tekbas Teknoloji kurucu ekibi, OCCO markas1 ve bagh iirlinlerin gelistirilmesi ve dlgeklenmesi
stireclerinde tam zamanlh ve odakl olarak gorev almaktadir. Sirketin stratejik, operasyonel ve
teknolojik karar alma siiregleri dogrudan kurucu ekip tarafindan yonetilmekte olup, girisimin
giinliik faaliyetlerine aktif sekilde dahil olunmaktadir.

4- EKip miisteri ihtiyaclar1 ve miisteri profilleri hakkinda yeterli bilgiye sahip mi?

Kurucu ekip, Tekbas Grup biinyesinde uzun yillar boyunca otomotiv distribiitorliigii,
bayilik ve galericilik faaliyetleri yiiriitmiis olup, sektoriin hem B2B hem B2C tarafindaki
miisteri profilleri ve ihtiyaclart konusunda derin ve dogrudan operasyonel tecriibeye sahiptir.
Bu saha deneyimi sayesinde galeriler, bayiler, kurumsal saticilar ve bireysel ara¢ sahiplerinin
beklentileri dogru sekilde analiz edilmekte; OCCO platformu, gergek kullanici ihtiyaglarina
dayali olarak gelistirilmekte ve siirekli iyilestirilmektedir.

5- Uriinii benzersiz kilan 6zellikleri nelerdir? Rakiplerine gore nasil fark yaratir?

OCCO’yu benzersiz kilan temel 6zellik, ikinci el otomotiv ticaretine iliskin ekspertiz, satis ve
odeme siireclerini tek ve entegre bir platformda sunma vizyonudur. Rakip ¢6ziimler genellikle
bu siire¢lerin yalnizca bir boliimiine odaklanirken, OCCO ugtan uca entegre bir yap1 kurmay1
hedefleyen bir ekosistem yaklagimiyla konumlanmaktadir.

Baslica farklilastirict unsurlar sunlardir:

e Fiziksel ekspertiz ag ile dijital platform entegrasyonu: Auto Kale ekspertiz altyapisi ile
OCCO Car dijital platformunun birlikte caligmasi.
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e Veri temelli fiyatlama yaklasimi: Standartlagtirilmis ekspertiz verileri ve platform igi
islem verileri lizerinden seffaf ve dlgiilebilir fiyat olusumunun desteklenmesi.

e (Odeme ve finansal entegrasyon kabiliyeti: Sanal POS ve finansal yénlendirme
¢Oziimlerinin satis siireglerine entegre edilmesi.

e Yol haritasinda yer alan hizh satis ve ihale modeli: Jet Thale (OCCO Ihale) modeli ile
araclarin daha kisa siirede ve rekabetci fiyatlarla satilmasini saglayacak yapinin
gelistirilmesi planlanmaktadir.

Bu yaklasim sayesinde OCCO, pargali yapiya sahip ikinci el otomotiv pazarinda operasyonel
verimlilik, giiven ve dl¢eklenebilirlik odaginda rakiplerinden ayrismay1 hedeflemektedir.

6- Uriin hangi lokasyonlarda kullamilabilmektedir?

OCCO cekosistemindeki mevcut iiriinler, halihazirda Tiirkiye genelinde aktif olarak
kullamilmaktadir.

Auto Kale ekspertiz hizmetleri 30 ilde, 47 sube iizerinden sunulmakta; OCCO Car dijital platformu
ise Tiirkiye genelindeki galeri, bayi ve kurumsal saticilar tarafindan kullanilabilmektedir. Sirket,
mevcut kapsama alanini 6zellikle biiytlik sehirler disindaki lokasyonlarda genisletmeyi ve kullanim
yayginligini artirmay1 hedeflemektedir.

Yol haritas1 kapsaminda; iiriin ve hizmetlerin 6ncelikle Tiirkiye genelinde derinlestirilmesi,
ardindan yurtdis1 pazarlarda distribiitorliik ve is ortakliklar1 araciligiyla konumlandirilmasi
planlanmaktadir. Bu kapsamda OCCO’nun, orta vadede bdlgesel ve kiiresel dlgekte dlgceklenebilir
bir platform haline gelmesi hedeflenmektedir.

7- Uriine hangi yeni 6zelliklerin eklenmesi planlaniyor?

OCCO’nun iriin yol haritas1 kapsaminda, mevcut ekspertiz ve dijital platform altyapisini
tamamlayici nitelikte ileri teknoloji tabanh yeni 6zelliklerin gelistirilmesi planlanmaktadir. Bu
cercevede;

e Yapay zeka destekli fiyatlama ve karar destek mekanizmalari ile araclarin piyasa
kosullarina daha dogru ve hizli sekilde konumlandirilmasi,

e Blockchain tabanh dogrulama ve kayit altyapilari ile ekspertiz ve iglem verilerinin
giivenilirliginin ve izlenebilirliginin artirilmasi,

e Satis siireclerini hizlandirmaya yonelik Jet ihale (OCCO ihale) modelinin devreye
alinmasi,

e Kullanicilara yonelik sigorta ve finansal hizmet yonlendirmelerinin eklenmesi

planlanmaktadir. Bu gelistirmelerle birlikte OCCO’nun, ikinci el otomotiv ticaretinde seffaflik, hiz




ve giiven odakli deger Onerisinin giiclendirilmesi hedeflenmektedir.

8- is modeli iyi planlanmus mi? Olgeklendirilebilir mi?

Is modeli bilgi formunda yer alan bilgiler dogrultusunda detaylica planlanmistir. OCCO’nun is
modeli; farkli miisteri segmentlerine (B2B ve B2C) yonelik sunulan iiriin ve hizmetler, bunlarin
zamanlama ve onceliklendirmesi ile birlikte planlanmis olup, yol haritasi igerisinde net sekilde
tanimlanmistir. Ekspertiz hizmetleri, dijital platform ve tamamlayici finansal ¢oziimler tizerinden
kurgulanan yapi, tekrarlanabilir gelir kalemleri ve islem bazli biiyiime dinamikleriyle
desteklenmektedir.

Fiziksel ekspertiz ag1 ile dijital platformun birlikte 6l¢ceklenebilmesi, modelin hem cografi yayilim
hem de kullanici sayis1 agisindan biiyliimesine imkan tanimaktadir. Bu biitiinciil yap1 sayesinde
OCCO’nun is modeli, operasyonel olarak siirdiirtilebilir ve 6l¢ceklenebilir bir yapi1 sunmaktadir.

9- is modelinde yer alan planlar sahada test edilmis midir?

OCCO’nun is modelinde yer alan temel bilesenler, sahada aktif olarak test edilmis ve
operasyonel karsilik bulmustur. OCCO Car platformu ve 6deme altyapisi iizerinden bugiine kadar
binlerce islem gergeklestirilmis; 2024 itibariyla 1.250 iiye is yeri aktif olarak sisteme dahil
olmustur. Sanal POS tarafinda islem hacmi yillik bazda %464 biiyiime gostermistir.

Ekspertiz tarafinda ise Auto Kale markasiyla 30 ilde 47 sube iizerinden hizmet verilmekte olup,
fiziksel operasyonlar ile dijital platformun birlikte ¢aligabilirligi pratikte dogrulanmistir. Sahadan
elde edilen bu veriler dogrultusunda iiriin, siire¢ ve is modeli iteratif sekilde gelistirilmekte; modelin
Olceklenebilirligi gercek kullanim senaryolar tizerinden test edilmektedir.

10- Ts modeli nasil gelir modelleri iceriyor?

OCCO’nun 15 modeli, ikinci el otomotiv ticaretine yonelik entegre bir ekosistem iizerinden
cesitlendirilmis gelir kalemleri iizerine kuruludur:

e Abonelik Gelirleri (OCCO Car):
Galeri ve bayilere sunulan dijital yonetim yazilimlarindan yillik abonelik gelirleri.

e Ekspertiz Franchise ve Hizmet Gelirleri (OCCO Ekspertiz & Auto Kale Ekspertiz):
Ekspertiz hizmetleri iizerinden franchise bedelleri ve gelir paylasimi.

e (Odeme Komisyon Gelirleri (OccoPay):
Sanal POS iizerinden elde edilen komisyon gelirleri.
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Finansman Yo6nlendirme Gelirleri (OCCO Finans):
Tasit kredisi ve finansman {riinlerine yonlendirmeler {izerinden elde edilen komisyon
gelirleri.

e Planlanan Gelir Modelleri (Heniiz Devrede Degil):

o OCCO Ihale (Jet ihale) :
2. El arag ihaleleri {izerinden islem bazli gelir elde edilmesi planlanmaktadir.

o Sigorta Yonlendirme Gelirleri:
Arag satig siireglerine entegre sigorta yonlendirmelerinden yonlendirme gelirleri
elde edilmesi planlanmaktadir

11- Uriin icin miisteri sayis1 ve miisteri tepkisi nasil?

OCCO iiriinlerine yonelik miisteri geri bildirimleri olumludur. OCCO Car dijital platformunu
kullanan galerilerden, sistemin stok takibi, kirhihk analizi ve finansman siireclerinin yonetimi
konularinda operasyonel verimlilik sagladigina yonelik geri doniisler alinmaktadir. Galerici paneli
tizerinden paylagilan kullanici yorumlarmin yani sira, OCCO’nun web sitesi ve YouTube
kanallarinda yayimlanan miisteri memnuniyetine yonelik i¢erikler bulunmaktadir.

Ekspertiz hizmetleri tarafinda ise Auto Kale markasi altinda sunulan hizmetlere iliskin Google
kullanic1 yorumlarina dayal olarak yiiksek memnuniyet seviyesi gozlemlenmektedir. Auto
Kale ekspertiz noktalarinda ortalama miisteri puani 4,8 / 5 seviyesinde olup; yorumlarda 6zellikle
seffaflik, giiven ve hizmet kalitesi 6n plana ¢cikmaktadir.

Bu geri bildirimler, OCCO ekosisteminin hem dijital platform hem de fiziksel hizmet tarafinda
pazarda karsiik buldugunu ve kullamcilar tarafindan benimsendigini gostermektedir.

12- Uriiniin icinde bulundugu pazar ne kadar cekici?

OCCO’nun faaliyet gosterdigi ikinci el otomotiv pazari, yiiksek islem hacmi ve yapisal
ihtiyaglar nedeniyle oldukca cekici bir pazardir.
Grand View Research verilerine gore kiiresel ikinci el arag pazar1 2024 itibariyla yaklagik 1,9
trilyon USD biyiikliige ulasmis olup, 2030’a kadar %6 CAGR ile biiylimesi ongoriilmektedir.
TUIK verilerine gore ise Tiirkiye’de 2024 yilinda 10,7 milyon adet motorlu kara tasiti devri
gerceklesmis, bu da pazarin yiiksek frekansli ve Olceklenebilir bir yapiya sahip oldugunu
gostermektedir.

Arag parkmin ortalama yasinin 12 yilin iizerinde olmasi (TUIK) ve pazarin ¢ok sayida bayi ve
galeriye dagilmis parcal bir yapida ilerlemesi; ekspertiz, giiven, seffaflik ve siire¢ entegrasyonu
ithtiyacini kalict hale getirmektedir. Ayrica online ikinci el satiglarin toplam pazar igindeki payinin
Tiirkiye’de halen %1,5 seviyesinde olmasi (sektor raporlari), dijital ve entegre platformlar igin
onemli bir biiyiime potansiyeline isaret etmektedir.
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13- Tekbas Teknoloji’nin mevcut finansal durumu nasil? Gelecek yillar icin gelir-gider
planlamasi yapildi n?

OCCO’nun mevcut finansal durumu, aktif operasyonlar ve artan islem hacmiyle
desteklenmektedir. OCCO Car dijital platformu, ekspertiz hizmetleri ve 6deme altyapisi iizerinden
diizenli gelir iireten bir yapiya ulasilmis; 6zellikle abonelik, ekspertiz ve sanal POS gelirlerinde
yillik bazda anlamli biiyiime kaydedilmistir. Mevcut durumda platformda 1.250’nin iizerinde iiye
is yeri bulunmakta ve operasyonlar Tiirkiye genelinde stirdiiriilmektedir.

Gelecek yillara yonelik olarak ise detayh gelir—gider projeksiyonlari ve nakit akis1 planlamalari
hazirlanmis olup, bu calismalar degerleme raporu ve fon kullanom plam1 kapsaminda Bilgi
Formu’nda yer almaktadir. Finansal planlama; islem hacmi artisi, bayi aginin genislemesi ve
mevcut hizmetlerin derinlestirilmesi varsayimlarina dayali olarak olusturulmustur.

14- Tekbas Teknoloji nasil bir satis stratejisi izleyecek?

OCCO’nun satis stratejisi, B2B odaklh dogrudan satis ve saha yayillim iizerine kuruludur.
Hedef miisteri kitlesi; ikinci el otomobil galerileri, bayiler ve kurumsal saticilardan olugmakta olup,
satig siireci pilot kullanim ve ilk basarili islem sonrasinda siirekliligin saglanmasi yaklasimiyla
ilerlemektedir.

Biiylime; Auto Kale ekspertiz bayi ag1 lizerinden saha erisimi, mevcut miisteriler iizerinden ¢apraz
satis firsatlar1 ve miisteri memnuniyetine dayali referans mekanizmalariyla desteklenmektedir.
Dijital kanallar ve sektor igi goriiniirliik ¢alismalariyla marka bilinirliginin artirilmasi, orta vadede
ise Tirkiye genelinde derinlesme hedeflenmektedir.

15-Sirketin degerlemesi mevcut performans, varsayimlar, projeksiyonlar ve pazar
potansiyeli ile uyumlu mu?

Sirketin degerlemesi; mevcut operasyonel performans, gelir iiretim kapasitesi, pazar biiytikligi ve
gelecek donem projeksiyonlari dikkate alinarak hazirlanmistir. Degerleme ¢alismasinda kullanilan
varsayimlar ve metodoloji, Bilgi Formu ve Degerleme Raporu icerisinde detayli olarak
sunulmakta olup, sirketin mevcut durumu ve biliyiime potansiyeli ile uyumlu bir ¢ergeve ortaya
koymaktadir.

Not: Bu dokiiman potansiyel yatirimcilarin Tekbas Teknoloji hakkinda temel bilgilere sahip
olmasi i¢in hazirlanmistir. Tekbas Teknoloji hakkinda daha detayli bilgi almak i¢in Bilgi Formu
dokiimanini inceleyebilirsiniz.




