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STARTUP ON DEGERLENDIRME FORMU

Kurucu ekibin teknik yeterliligi var m1? / Ekip gelistirmeleri kendi mi yapiyor?
Kurucu ekibin ge¢mis yillarda farkli startup tecriibeleri sayesinde iiriin gelistirme, bu tiriinii
dogru sekilde pazara sokma ve pazara giren lirlinii biiylitme gibi teknik ve temel konularla
ilgili derin tecriibeleri bulunmaktadir. Mapplico’nun ilk donemlerinde kurucu ekip
gelistirmeleri kendi yaparken, su an gelinen noktada artik bir yazilim takimi bulunmakta.

Kurucu ekibin sektor bilgisi yeterli mi? / Sektor dinamiklerini iyi biliyorlar mi?
Evet. Sektoriin iginden gelen ¢alisanlar ve yatirimcilarla birlikte ulusal ve uluslararasi
trendleri yakindan takip eden ve bu trendlere gore is modellerini stirekli gelistiren
dinamik ve inovatif bir ekibe sahipler.

Ekip miisteri ihtiyaclari ve miisteri profilleri hakkinda yeterli bilgiye sahip mi?
Mapplico, miisterilerinin ihtiya¢larin1 daha iyi anlamak ve onlara ¢oztimler iiretmek i¢in
diizenli anketler ve telefon yoluyla bilgi topluyorlar. Topladiklar1 bu geri bildirimleri
yazilim ekipleriyle degerlendirip, uygun olanlar1 sistemlerine ekliyorlar. Yeni versiyonu
miisterilerinden gelen talepler lizerine gelistirildi.

Uriinii benzersiz kilan 6zellikleri nelerdir? Rakiplerine gore nasil fark yaratir?
Mapplico’yu rekabette Oone cikaran en onemli 6zelligi hizli yapilaridir. Misteriler bir
e-ticaret sitesine sahipse, 3 giin igerisinde hem android hem ios uygulamalarini teslim
edebiliyorlar. Buna paralel biit¢esel anlamda da rakipleriyle kiyaslandiginda ¢ok daha
erisilebilir bir ¢dziim sunuyorlar.

Uriin hangi lokasyonlarda kullanilabilmektedir?
Mobil uygulama oldugu i¢in lokasyondan bagimsiz bir sekilde diinyanin her yerinde
kullanilabilir.

Uriine hangi yeni 6zelliklerin eklenmesi planlaniyor?

2023 yilinda uygulamalarina, detayli satis analitigi ve gelismis anlik bildirim
senaryolarinin yani1 sira misterilerinin kullanicilarinin sadakatini arttirmaya yonelik
sadakat programlari, arttiritlmis gergeklik ve canli yayin lizerinden satis gibi ek 6zellikler
eklemeyi planlamaktadir.

Is modeli iyi planlanmis m1? Olgeklendirilebilir mi?
Gegtigimiz yillarda farkli is modelleri deneyerek ve bu tecriibeyle giiniimiize uygun,
herkes tarafindan fiyat olarak erisilebilir bir model kurguladilar. Yillik lisans iizerine
dayali olan modeli tamamen 6l¢eklenebilir durumdadir.

Is modelinde yer alan planlar sahada test edilmis midir?
Evet 2022 yilinda hem is modelini hem de yeni teknolojisi sahada test edip,
miisterilerinden olumlu geri doniis aldilar.

is modeli nasil gelir modelleri iceriyor?
[k kurulumda, 1 yillik lisans bedeli, sonraki yillar i¢in yenileme bedeli igeriyor.




10- Uriin icin miisteri sayis1 ve miisteri tepkisi nasil?
Su anda 1600’iin tstlinde aktif miisterileri bulunmaktadir. Yeni altyapilar 6zellikle web
sitelerinde Ozel tasarim ya da gelistirme yapmis olan e-ticaret firmalar1 tarafindan ¢ok
begeniliyor.

11- Uriiniin icinde bulundugu pazar ne kadar cekici?
Mobil ticaret pazari hem parekende hem de e-ticaret hacmi ig¢indeki payini diizenli
olarak arttirmaya devam ediyor. Global pazarin biiyiikliigii 2021 yilinda 3,56 milyar
USD’yi buldu. Bununla paralel olarak, mobil cihaz sahiplik oran1 2020 yilinda %80’e
ulagsmis durumda. Son kullanic1 géziinden baktigimizda mobil uygulama tercih orani
%70.

12-Mapplico’nun mevcut finansal durumu nasil? Gelecek yillar icin gelir-gider
planlamasi yapildi m?
An itibariyle finansal olarak gelir gider dengesinde neredeyse basabas noktasindalar.
Oniimiizdeki 5 yillik siirecte hem TR hem de yurtdisinda agresif bir biiyiime
hedefliyorlar. 5 yillik gelir gider planlamalar1 ve bunu destekleyecek teknolojik altyap1
ve ekip planlarlar1 hazir.

13-Mapplico nasil bir satis stratejisi izleyecek?
Birden fazla satis stratejileri bulunuyor.

a. Partneri olduklar1 e-ticaret altyapilarinin sahip oldugu satis ag1 tizerinden,
partnerlerinin Mapplico’nun {iriinlerini satmast

b. Yeni yatirimla birlikte 2023 yilinda kuracaklar1 bayilik ag1 ile tim TR’ye
satig yapilmasi

c. Satis ekiplerini biiyiiterek key account sayilarinin arttirilmasi

14-Sirketin degerlemesi mevcut performans, varsayimlar, projeksiyonlar ve pazar
potansiyeli ile uyumlu mu?

Evet. Sirketin degerlemesi mevcut performans, varsayimlar, projeksiyonlar ve pazar
potansiyeli ile uyumludur.

Not: Bu dokiiman potansiyel yatirimcilarin Mapplico hakkinda temel bilgilere sahip olmasi
icin hazirlanmistir. Mapplico hakkinda daha detayli bilgi almak i¢in Bilgi Formu
dokiimanini inceleyebilirsiniz.




