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E-ticaret markalarinin hiz. ve wygun fiyata mobil
uyguiama sahibi o'malarini sagiamaktadir Halihazirda Ideasoft, WooCommerce,
Showify, BigCommerce, Magento veya Opencart tabanli bir web sitesi olan
isletmeleri, Mapplico ile hizhi ve kolay bir sekilde mobil uygulama sahibi
edindirme amacindadir. is modelinin temeli farkis yazilim paketlerinin satisindan
elde edilen gelirler /izerinedir.

Mapplico’nunfarklimisteri ihtiyaclarina yonelik cesitli Griin paketlerime . cuttur.
i) Starter paketinde; Android ve i0S uygulamalari ile beraber anlik bildirim
merkezi ve e-mail ile destek ¢ézimleri sunulmaktadir, ii) Essential paketinde,
Starter paketine ek olarak temel satis ve kullanici davranisi analitigi, yonetim
paneli ve anlik bildirim ek senaryolar hizmetleri sunulmaktadir, iii) Pro paketinde
ise; Essential paketine ek olarak gelismis satis ve kullanici davranis analitigi,
gelismis yonetim paneli ve e-mail destek ¢ozumuneilave olaraktelefonile destek
bulunmaktadir. Bu paketlerle beraber partneri olduklan Ideasoft ve diger e-
ticaret altyapi saglayicilarinin kendi musterilerine hediye olarak verdigi mobil
uygulamalari saglanmakta ve bumodelde her yil yenileme gerekmektedir.

;irketdegerlemesinietkileyenteme!varsaytm!annmraporda
belirtiimek istenilmistir. Gelir tarafindaki en temel varsayim yillik paket satis
adedindeki artistir. (Ortalama %35; Starter, Essential, Pro). Bununla beraber
paket fiyatlarinda yillar itibariyle ortalama 50% artis olacag varsayimi
ongorulmistir.

Gider varsayimlarinda 6ne ¢ikan en temel 3 unsur vardir; i) personel sayisi, ii) IT
giderleri ve iii) nazarlama giderleri. Personel giderleri, Yonetim tarafindan
hazirlanan 6niimuzdeki 4 yil icerisinde planlanmis ise alimlar ve maas ongordleri
ile hesaplanmistir. IT giderleriise mevcut musterilerle beraberyillar itibariyle yeni
elde edilecek miisteriler de g6z 6niinde bulundurularak yeniyazilim gelistirme ve
mevcut yazihmlar igin bakim ve destek birimlerinin giderleri Uzerinden
hesaplanmistir. Bununla beraber 2023 yils itibariyle yeni kanallara ulasmak 2024
yilinda ise sirketin yurtdisina aciim projeksiyonu ile iliskili olarak yeni satis
pazarlama ekiplerinin kurulmas! ve tanitim kampanyalari dolayisiyla satis &
pazarlama giderlerinde 6nemli artislar projekte edilmistir.

12 Aralik 2022

LULL PAVES £U4 P4

Varsayimlar & Temel Performans indikatérieri
Gelirler

Ortalama senelik mugteri artis orani

Ortalama musteri basina gelir

Ortalama fiyat artisi

Giderler

Ortalama senelik yeni personel alimi
2026 yih icin personelbasina senelik mal.
Yillik maas artis orani

Ort. gider artis orani

0n o060 5

0.000 066 g -
C — & I . I |
o 2024 2695 NI

FAt P4~

39 70.467.91

Bw 5

35%
£8.220
50%

4-5
+600.000
60%
131%

Gelir-Gider Tablosu TL 2022 2023 2024 2025 2026
Gelirler ’ 2.029.785 6.616.145 17.821.970 36.137.390 70.467.911

Turkiye 2.029.785 4.899.720 10.721.660 20.907.237 40.769.112

Turkiye Satis Kanali " 0 1.025.175 2.915.310 7.069.403 13.785.336

Yurtdisi 0 691.250 4.185.000 8.160.750 1'.913.463
Satiglarin mialiyeti 448.500 3.859.200 5.286.720 7.401.408 10.361.971
Brit kar 1.581.285 2.756.945 12.535.250 28.735.982 60.105.940
-aaliyet gider'eri 1.470.168 5.198.800 10.161.440 14.226.016 19.916.422
Satig & pazarlama giderleri 180.000 2.966.800 5.300.000 7.420.000 10.388.000
Genel yonetim giderleri 1.290.168 2.232.000 4.861.440 6.806.016 9.528.422
FAVOK 111.117 -2.441.855 2.373.810 14.509.966 40.189.517
Vergi 6ncesi net kar 95.075 -2.441.855 2.373.810 14.509.966 40.189.517
Vergi gideri 19.015 -488.371 474.762 2.901.993 8.037.903

Net Kar 76.060 -1.953.484 1.899.048 11.607.973 32.151.614
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Degerleme Metodolojisi 1 - iNA 2022 2023 2024 2025 202¢
Pe- 0. 0 0. L5 25 3,5
Agirlikli iskonto orani 48% 48% 48% 48% 48%
iskonto taktéri 1,00 "82 0,56 0,38 25
iskontolu net nakit akim 82.372 -1.538.045 15 16 4. 06.626 11.102.847
iskontolu net nakit akim toplami 14.029.317
Terminal Deger 23.386.849
EV . 37.416.165

Degerleme Metodolojisi 2 - VC FAVOK Carpan

2026 FAVOK 40.189.517
FAVOK Carpani 14x
2026 Sirket Degeri 562.653.243
iskonto orani 90%
iskonto _ 28
Sirket Degeri 20.223.374
Sermaye Artisi 2.500.000
Sermaye Artisi Sonrasi Sirket Degeri 22.723.374

Sirket degeri hesaplanirken finansal model Uzerinden aylik ve yillik
gelir-gider tablolari ve nakit akim tablolar: ¢ikartilmistir. Bu tablolarda dikkat ¢eken en 6nemli noktalardan birisi, Sirket’in
2 yillik ticari operasyonlarindan dolay, kurulus asamasinda ihtiyag duyacagi yatinm ve operasyonel zararlarindan
kaynaklanan nakit ihtiyacidir. Hesaplamalarimiza gére Sirket'in 2023 ytiindak: 2.5 milyon TL nakit mtyalini kitle Jonlama
tarafindan kargilanacak olmasidir. 500.000 TUlix ek fonlama olursa bu ek kaynak masraflar dusildikten sonrasinda
pazarlama ve IT altyapi harcamalar icin kullanilacaktir. Fon kullanim raporunda detayl olarak bu nakit tutarinin kullanim
detaylan belirtilmistir.

Sirket’in gelir tarafini etkileyecek en énemi unsur musteri sayisi ve miisteri bagina gelirlerdir. Sirket, mevcutta 6zellikle
hediye paketinden gelir elde etmektedir. Sonraki yilarda da hediye gelirlerinin oransal olarak dusis olmasina karsin
%50°lik agirl &1 olacaktir. Bunun yani sira diger kanallardan 6zellikle yurtdisi tarafindaki gelirlerin gelisimi dikkat
cekmektedir. Projeksiyon son yilinda yurtdisi gelirleri toplam gelirlerden %23 paya sahip olacaktir. Musteri adetlerini
degerlendigimizde 6niimizdeki 4 yil icin senelik ortalama %37'lik bir artig ongorulerek 2026 yilinda 5.000 paket satis
adetinin U.erine gikmaktadir. .

Gider tarafindaki en buyiik kalem unsuru olarak personel giderleri yillar itibariyle yénetim tarafindan sunulan ise alimlar
ve maliyetlerle hesaplaniimistir. Her sene ortalamada 4-5 adetlik personel artisiyla Sirket’in personel giderleri 2022
yilinda 2 milyon TL'den 2026 yilinda 18 milyon TL’ye arttigi ongoriilmistir. Personel giderleri icerisindeki en biiyiik
maliyet yazihm gelistirmelerini gerceklestirecek olan IT personel giderleridir. Hem bu fonksiyonda <alisan personel
maliyetlerinin yiksek olmasi hem de Sirket’in operasyon dogasi geregilT gelistirmelerine olan bagimligi sebebiyle normal
karsilanmaktadir. 2. En blyiik gider kalemi olan pazarlama giderleri de 6niimizdeki 4 sene icin ortalamada %400 artis
gostermistir. Sirket’in daha genis kitlelere ulasmak icin 6zellikle satis & pazarlama ekibi icin yapacagt harcamalar da
dikkat cekmektedir.

Sirket’in operasyonel karlilig, ciro blylimesine paralel bir sekilde arttigin gozlenmektedir. FAVOK mariji 2023 yilinda -
negatif %.7 olmasina ragmen 2026 yilinda %57'ye yiikselmistir. ~et kar marji ise son projeksiyon yilinda 6 olarak
ongorulmastir.
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INA'dan Gelen Hisse Degeri(TL) (%30) 37.416.175
VC Metodundan Gelen Hisse Degeri(TL)(%70) 20.223.374
Ortalama Sirket Degeri (TL) 25.381.212

Startup firmalarinda temel olarak gordugumiz degerleme problemlerinin en basinda heniiz operasyonlarina
yeni baslanildigi icin gelir elde etmede ve gider projeksiyonun yasanan risk iskonto oraninin tespit edilmesidir.
Bu sebeple startup firmalarinda, sirket degerlemesinde en temel kullanilan metodoloji VC (Girisim Sermayesi)
oldugu igin degerleme agirhgindan %70 pay verilmistir. VC Degerleme metoduna gore Sirket degeri 20.233.374
TL ve INA metdolojisine gére Sirket degeri 37.416.175 TL olarak hesaplanilmistir.

VC metodolojisinde degerlemeyi etkileyen 2 dnemli varsayim mevcuttur. ilk olarak senelik iskonto orani (IRR)
%90 olarak el alinmistir ki erken asamadacki sirketler icin ortalama bir iskonto tutan olarak degerlememizde yer
verilmistir. ikinci olarak ise son finansal yilda FAVOK carpam 14x olarak hesaplamaya dahil edilmistir.
indirgenmis nakit akim metodolojisi hesaplanirken ise WACC (Agirhkh sermaye ve borg maliyeti) %48 olarak
hesaplamaya sunulmustur.

Bu iki metodun agirliklandirilmis ortalamalarina gore $irket’in net degeri 25.381.2.12 Tt olarak hesaplaniimistir.
B.- da kitle ronlamada ki 21 milyon TL degerinin yaklasik olarak %21 iskontolu olmasina tekabil eder.




