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Sayın Yönetim Kurulu Üyeleri,

DOGGO İNTERNET HİZMETLERİ PAZARLAMA VE TİCARET ANONİM ŞİRKETİ ("DogGO") ile BaseHub Yönetim Danışmanlığı A.S ("BaseHub") arasında imzalanmış olan 

finansal danışmanlık hizmetleri sözleşmesi kapsamında, 31 Aralık 2023 itibarıyla, DogGO’nin toplam şirket değerinin tahmin edilmesi için hazırlanan çalışmanın detayları 

ektedir. Çalışmamız, rapor tarihi itibarıyla tamamlanmış olup bu tarihten sonraki gelişmeler dikkate alınmamıştır.

Raporumuz, DogGO yönetiminin ve ilgili personelin vermiş olduğu bilgiler doğrultusunda hazırlanmıştır. Kullanılan bilgiler, varsayımlar ve projeksiyonlar tarafımızca 

sorgulanarak ve gerektiği takdirde DogGO yönetimi ile tartışılarak çalışmamızda yer almıştır. Bunun yanı sıra DogGO yönetimi tarafından hazırlanan projeksiyonların 

gerçekleştirilebilirliği konusunda bir görüş verilmemektedir. 

Bu rapor sadece DogGO yönetimi için hazırlanmıştır. Aksi belirtilmediği sürece BaseHub, raporun ve/veya yazışmaların hitap ettiği kişiler dışında üçüncü şahıs ve kurumlar 

tarafından kullanımından doğabilecek hiçbir sorumluluğu kabul etmemektedir. Bunun yanı sıra raporumuz yazılı iznimiz olmadan yasal kurumlar ve düzenleyici otoritelerin 

(Sermaye Piyasası Kurulu, vb.) dışında kalan üçüncü şahıslara karşılıklı mutabakat sağlanmadan dağıtılamaz ve/veya başka amaçlarla kullanılamaz. Bu konuda BaseHub

onay verse dahi, raporun muhatabı DogGO yönetimi olarak kalacaktır 

Saygılarımızla,

BaseHub Girişim Yönetim Danışmanlığı Anonim Şirketi



Rapora ilişkin genel bilgiler (1/2)

Çalışmanın Kapsamı: Bu rapor DogGO yönetimi ile BaseHub arasında imzalanan değerleme hizmetlerine ilişkin danışmanlık sözleşmesine göre; DogGO’nin 31

Aralık 2023 tarihi itibarıyla toplam şirket değerinin tahmin edilmesi çalışmasını içermektedir. BaseHub; değerleme çalışması kapsamında, değerlemeye konu olan 

aktiflerinin fiziki varlığı ve kanuni mülkiyetine ilişkin herhangi bir araştırma yapmadığı gibi bu konularda herhangi bir sorumluluk da kabul etmemektedir. Bununla 

birlikte, BaseHub, mülkiyete ilişkin DogGO’nin değerini etkileyebilecek gizli ya da beklenmedik herhangi bir durum veya engelin olmadığını varsaymaktadır. 

Değerleme çalışmalarında bulunan sonuçlar birçok durumda sübjektif ve kişisel hükümlere bağlıdır. Bu nedenle, çalışma sonucunda kesin bir değere ulaşmak 

mümkün olmamakla birlikte çeşitli varsayımlar altında bir değer aralığı tahmin etmek daha uygundur

Fiyat ve Değer Kavramı: Raporun okunması ve yorumlanması sırasında "fiyat" ve "değer" kavramlarının birbirinden ayrılması fazlasıyla önem taşımaktadır. Fiyat bir 

alıcının herhangi bir mal veya hizmet için satıcıya ödemeye hazır olduğu tutardır. Bu fiyatın, değerleme çalışması sonucu tahmin edilen değere eşit olması 

beklenmemelidir. Bu raporda baz alınan değer “Makul Piyasa Değeridir”. “Makul Piyasa Değeri” istekli bir alıcı ve istekli bir satıcı arasında hiçbir kısıtlama ve zorlama 

olmadan ve bu konuyla ilgili bilgilerin rahatlıkla elde edilebildiği serbest bir piyasa ortamında gerçekleşecek hisse senedi satışında oluşması beklenen değer olarak 

tanımlanabilir. Ayrıca, DogGO’ın mevcut yönetim ile faaliyetlerine devam edeceği varsayılmaktadır.

Bilgi Kaynakları: Çalışma kapsamında kullanılan projeksiyonlar DogGO yönetimi tarafından sağlanmıştır. Sağlanan veriler DogGO yönetimi tarafından hazırlanan 

yatırımcı sunumu ve Ocak 2024 – Aralık 2028 dönemini kapsayan 5 yıllık iş planını içermektedir. İlgili dönemini kapsayan iş planları DogGO yönetimi ile tartışılarak 

hazırlanmıştır. BaseHub, DogGO yönetimi tarafından saylanan projeksiyonların ticari anlamda gerçekleştirilebilirliği ve sonuçlarının doğruluğu üzerine bir çalışma 

yapmamıştır. Ulaşılan sonuçlar DogGO yönetimi tarafından sağlanan bilgilerin doğruluğu ve bütünlügüne bağlıdır. Bu bilgiler tarafımızca sorgulanarak, gerektiği 

takdirde DogGO yönetimi ile tartışılarak revize edilmiş ve çalışmamızda yer almıştır. BaseHub, bu çalışma kapsamında DogGO’ye ait bilgileri denetlememiştir. 

Dolayısıyla bu raporda yer alan finansal bilgiler konusunda herhangi bir görüş bildirilmemektedir.



Rapora ilişkin genel bilgiler (2/2)

Raporun Kullanımı: Bu rapor DogGO yönetimi için; DogGO 'in toplam şirket değerinin tahmin edilmesi amacıyla hazırlanmıştır. Aksi belirtilmediği sürece, BaseHub, 

bu raporun ve/veya yazışmaların DogGO yönetimi dışında üçüncü şahıs ve kurumlar tarafından kullanımından doğabilecek hiçbir sorumluluğu kabul etmemektedir. 

Bunun yani sıra raporumuz yazılı iznimiz olmadan yasal kurumlar ve düzenleyici otoritelerin (Sermaye Piyasası Kurulu vb.) dışında kalan üçüncü şahıslara dağıtılamaz 

ve/veya başka amaçlarla kullanılamaz. Bu konuda BaseHub onay verse dahi, raporun muhatabı DogGO yönetimi olarak kalacaktır. Rapordaki bilgiler hiçbir şekilde 

geleceğe yönelik bir vaat olarak veya geleceği yansıtmak amacıyla hazırlanmamıştır. Her koşulda, şahısların ve kurumların kendi piyasa analizlerini ve özel 

incelemelerini yapmaları tavsiye edilmektedir.

Fonksiyonel Para Birimi: Çalışma kapsamında, DogGO’ın operasyonlarının değerleme çalışması TL bazında yapılmıştır ve fonksiyonel para birimi TL olarak dikkate 

alınmıştır.



Rapor incelenirken dikkate alınması gereken konular

Şirketin 5 yıllık iş planı 2024 Ocak ayı ile 2028 Aralık ayları arasını kapsayacak şekilde 5 yıllık olarak hazırlanmıştır.

Raporda fonksiyonel para birimi TL olarak baz alınarak hazırlanmıştır

Önümüzdeki 5 yıl için TL enflasyon oranları aşağıdaki oranlar üzerinden projekte edilmiştir;

Kurumlar vergisi oranı %25 olarak hesaplamalara dahil edilmiştir

Dönem Yıl 1 Yıl 2 Yıl 3 Yıl 4 Yıl 5

Enflasyon Oranı 65% 36% 14% 14% 14%



DogGO İş & Gelir Modeli

Doggo evcil hayvan sahiplerine güvenli ve profesyonel köpek gezdirme ve bakım hizmetleri sunan Türkiye'nin ilk pet 
bakım platformudur.

DogGO eğitimli köpek gezdiricileri ve bakıcılarını yürüyüş ve bakım ihtiyaçlarına çözüm arayan ailelerle bir araya 
getirerek güvenilir bir hizmet sunar.

Bunlara ek olarak şirket projeksiyonlarına göre, veteriner ziyaretleri ve video seansları, pet kuaför ve pazaryeri 
satışları gibi kalemlerle de gelir elde etmeyi öngörmektedir.

İş modelinin temeli uygulama üzerinden aracılık edilen ve doğrudan verilen hizmetlerin komisyon bedelleri ile reklam 
gelirlerdir.



Genel varsayımlar (1/2)

Şirket değerlemesini etkileyen temel varsayımlarının raporda belirtilmek istenilmiştir;

Gelir tarafındaki en temel varsayımlar, toplam kullanıcı sayılarıdır. Bir diğer önemli unsur olarak hizmet kalemleri 
bazında öngörülen komisyon oranları belirtilebilir. 

Bununla beraber bir diğer önemli varsayım ise müşteri muhafaza oranları ve sunulan hizmetler bazında kullanıcıların 
müşteriye dönüşüm oranlarıdır.

Şirket farklı kategorilerde olacak şekilde işlem bedelinin %8 ile %33 tutarında komisyon ücretleriyle çalışmaktadır. 



Genel varsayımlar (2/2)

Gider varsayımlarında öne çıkan en temel 3 unsur vardır; i) satış ve pazarlama giderleri , ii) personel giderleri, iii) 
yazılım ve bilişim giderleri.

Satış pazarlama giderleri, yeni müşteri kazanım maliyetleri ve müşteri elde tutma oranlarına göre analiz edilerek ana 
başlıkları ile performans pazarlama ve marka pazarlaması olacak şekilde ve şirketin hızlı büyüme trendini 
destekleyecek şekilde 5 yıllık çerçevede projekte edilmiştir.

Personel giderleri, Yönetim tarafından hazırlanan önümüzdeki 5 yıl içerisinde planlanmış işe alımlar ve maaş 
öngörüleri ile hesaplanmıştır.

Yazılım ve bilişim giderleri, mevcut müşterilerle beraber yıllar itibariyle yeni elde edilecek müşteriler de göz önünde 
bulundurularak yeni yazılım geliştirmeleri ile beraber şirketin yol haritası kapsamında yeni ürünlerinin geliştirilmesi ve 
teknolojik altyapısının güçlendirilmesi üzere projekte edilmiştir.



Gelir & Giderlere İlişkin Analiz Özetleri (1/2)

Gelir - Gider Tablosu TL Dönem 1 Dönem 2 Dönem 3 Dönem 4 Dönem 5

Gelirler 24.124.503 110.843.972 273.348.320 512.924.971 922.332.708

Yürüyüş gelirleri 12.268.936 52.202.711 120.037.486 206.970.007 340.048.526

Köpek bakım gelirleri 6.418.962 29.596.190 71.900.960 138.981.598 247.862.903

Veteriner video seans gelirleri 69.500 277.420 697.345 1.334.110 2.400.399

Veteriner ziyaret gelirleri 139.000 606.496 1.729.556 3.593.157 6.851.760

Kuaför gelirleri 914.971 5.445.868 17.677.865 38.882.900 74.126.826

Kedi bakım gelirleri 194.168 1.453.221 6.631.259 19.347.211 57.177.675

Kreş gelirleri 648.566 3.279.376 9.346.395 24.341.133 60.642.486

Reklam gelirleri 2.412.000 6.658.080 13.946.909 22.870.462 36.005.982

E-ticaret pazaryeri gelirleri 1.058.400 11.324.610 31.380.545 56.604.394 97.216.151

Satışların Maliyeti 7.577.113 32.754.719 66.374.070 100.590.752 142.506.801

Personel 6.014.000 25.183.620 48.260.362 65.116.428 87.146.115

Yazılım & Bilişim 960.000 4.800.000 11.280.000 22.651.200 32.302.368

Ödeme komisyonları 603.113 2.771.099 6.833.708 12.823.124 23.058.318

Brüt Kar 16.547.390 78.089.253 206.974.251 412.334.219 779.825.907

Brüt Kar Marjı 68,6% 70,4% 75,7% 80,4% 84,5%

Faaliyet Giderleri 14.524.000 46.477.200 83.496.192 129.654.776 188.653.042

Satış & Pazarlama 9.577.000 30.534.600 59.025.696 97.380.148 145.791.910

Genel Yönetim Giderleri 4.947.000 15.942.600 24.470.496 32.274.628 42.861.133

FAVÖK 2.023.390 31.612.053 123.478.059 282.679.443 591.172.865

Vergi Öncesi Kar 2.023.390 31.612.053 123.478.059 282.679.443 591.172.865

Vergiler 505.848 7.903.013 30.869.515 70.669.861 147.793.216

Net Kar 1.517.543 23.709.040 92.608.544 212.009.582 443.379.649



Gelir & Giderlere İlişkin Analiz Özetleri (2/2)



Genel varsayımlar – Gelirlere İlişkin

Gelirler

Yürüyüş Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %5 - %8

Yürüyüş Müşteri Muhafaza Oranı (Yerel) %70 - %80

Aylık yürüyüş frekansı (Sadık Müşteri-Yerel) 11.5-13.5

Aylık yürüyüş frekansı (Yeni Müşteri-Yerel) 4.5-6.5

Yürüyüş Ortalama Satış Fiyatı (Yerel) ₺170

Yürüyüşler Doggo Komisyon Oranı (Yerel) 33%

Yürüyüş Müşteri Dönüşüm Oranı (MENA) %2.5 - %3.5

Yürüyüş Müşteri Muhafaza Oranı (MENA) %55 - %60

Aylık yürüyüş frekansı (Sadık Müşteri-MENA) 10-12

Aylık yürüyüş frekansı (Yeni Müşteri-MENA) 4-6

Yürüyüş Ortalama Satış Fiyatı (MENA) ₺750

Yürüyüşler Doggo Komisyon Oranı (MENA) 33%

Köpek Bakım Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %5 - %7

Köpek Bakım Müşteri Muhafaza Oranı (Yerel) %55 - %65

Aylık Köpek Bakım frekansı (Sadık Müşteri-Yerel) 4-5

Aylık Köpek Bakım frekansı (Yeni Müşteri-Yerel) 2.5-3.5

Köpek Bakım Ortalama Satış Fiyatı (Yerel) ₺500

Köpek Bakımler Doggo Komisyon Oranı (Yerel) %22-%30

Köpek Bakım Müşteri Dönüşüm Oranı (MENA) %2 - %3

Köpek Bakım Müşteri Muhafaza Oranı (MENA) %35 - %50

Aylık Köpek Bakım frekansı (Sadık Müşteri-MENA) 2-4

Aylık Köpek Bakım frekansı (Yeni Müşteri-MENA) 1.5-2.5

Köpek Bakım Ortalama Satış Fiyatı (MENA) ₺2.400

Köpek Bakımler Doggo Komisyon Oranı (MENA) 33%

Veteriner Video Seans Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %0.1 - %0.2

Veteriner Video Seans Ortalama Satış Fiyatı (Yerel) ₺250

Veteriner Video Seanaslar Doggo Komisyon Oranı (Yerel) 8%

Varsayımlar & Temel Performans İndikatörleri Periyot 1 - Periyot 5 (1/2)

Veteriner Ziyaret Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %0.05 - %0.15

Veteriner Ziyaret Ortalama Satış Fiyatı (Yerel) ₺1.000

Veteriner Ziyaretler Doggo Komisyon Oranı (Yerel) 8%

Kuaför Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %0.1 - %0.3

Kuaför Müşteri Muhafaza Oranı (Yerel) 70%

Kuaför Ortalama Satış Fiyatı (Yerel) ₺750

Kuaför Doggo Komisyon Oranı (Yerel) 15%

Kuaför Müşteri Dönüşüm Oranı (MENA) %1 - %9.5

Kuaför Müşteri Muhafaza Oranı (MENA) 70%

Kuaför Ortalama Satış Fiyatı (MENA) ₺1.100

Kuaför Doggo Komisyon Oranı (MENA) 20%

Kedi Bakım Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %0.5 - %3

Kedi Bakım Ortalama Satış Fiyatı (Yerel) ₺275

Kedi Bakımler Doggo Komisyon Oranı (Yerel) 27%

Kedi Bakım Müşteri Dönüşüm Oranı (MENA) %0.25 - %1.5

Kedi Bakım Ortalama Satış Fiyatı (MENA) ₺710

Kedi Bakımler Doggo Komisyon Oranı (MENA) 33%

Kreş Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %1 - %3

Kreş Müşteri Muhafaza Oranı (Yerel) 70%

Aylık Kreş frekansı (Sadık Müşteri-Yerel) 1

Aylık Kreş frekansı (Yeni Müşteri-Yerel) 2

Kreş Ortalama Satış Fiyatı (Yerel) ₺400

Kreşler Doggo Komisyon Oranı (Yerel) 25%

Kullanıcı Başına Reklam gelirleri (Yerel) ₺0,6

Pazaryeri Müşteri Dönüşüm Oranı (Yerel) %1 - %3

Ortalama Aylık Sepet Tutarı (Yerel) ₺400

Servis Gelirleri Doggo Komisyon Oranı (Uluslararası) 15%

Varsayımlar & Temel Performans İndikatörleri Periyot 1 - Periyot 5 (2/2)



Genel varsayımlar – Giderlere ve Kullanıcı & Markalara İlişkin

Ortalama senelik yeni personel alımı 17

Projeksiyon son yılı personel başına aylık mal. ₺138.664

Yıllık maaş artış oranı 28%

Platform Komisyonları 30%

Yıllık ort. gider artış oranı 97%

Varsayımlar (Giderlere İlişkin)

Kullanıcı edinim maliyeti (Yerel) ₺25

Köpek kullanıcısı oranı (Yerel) %87,5 - %70

Kedi kullanıcısı oranı (Yerel) %12,5 - %30

Kullanıcı edinim maliyeti (Yerel) ₺100

Köpek kullanıcısı oranı (Yerel) %100 - %70

Kedi kullanıcısı oranı (Yerel) %0 - %30

Varsayımlar (Kullanıcılara İlişkin)



Modelleme Yaklaşımı (1/2)

Yürüyüş Gelirleri
Ortalama 

Yürüyüş Fiyatı

Yürüyüş Müşteri 

Dönüşüm Oranı

İlgili Komisyon 

Oranı

Köpek Bakım Gelirleri
Ortalama Bakım 

Fiyatı
Bakım Müşteri 

Dönüşüm Oranı

Veteriner Video Seans 

Gelirleri

Video Seans 

Fiyatı

Kuaför Gelirleri
Ortalama Kuaför 

Fiyatı

Satış O. Müşteri 

Dönüşüm Oranı
İlgili Komisyon Oranı

Kreş Gelirleri

Kedi Bakım Gelirleri
Ortalama Kedi 

Bakım Fiyatı

Kedi Bakımı 

Dönüşüm Oranı
İlgili Komisyon Oranı

Reklam Gelirleri
Ortalama Kullanıcı Başı 

Reklam Geliri
Kullanıcı Sayısı

Pazaryeri Gelirleri
Ortalama Sepet 

Tutarı

Pazaryeri Müşteri 

Dönüşüm Oranı
İlgili Komisyon Oranı

Kullanıcı Sayısı

Kullanıcı Sayısı

Kullanıcı Sayısı

Kullanıcı Sayısı

Kullanıcı Sayısı

Aylık frekans

İlgili Komisyon 

Oranı
Aylık frekans

Video Müşteri 

Dönüşüm Oranı

İlgili Komisyon 

Oranı
Kullanıcı Sayısı

Veteriner Ziyaret Gelirleri
Veteriner Ziyaret 

Fiyatı

Veteriner Ziyaret 

Dönüşüm Oranı

İlgili Komisyon 

Oranı
Kullanıcı Sayısı

Ortalama Bakım 

Fiyatı
Bakım Müşteri 

Dönüşüm Oranı
Kullanıcı Sayısı

İlgili Komisyon 

Oranı
Aylık frekans



Modelleme Yaklaşımı (2/2)

Personel Giderleri İlgili Personel Sayısı Ortalama Maaş Tutarı

Teknoloji & IT Giderleri Teknoloji & IT Giderleri 1 + Enflasyon %

Personel Giderleri İlgili Personel Sayısı Ortalama Maaş Tutarı

Pazarlama İlk yıl bütçesi İlgili yılın artış çarpanı

Genel Yönetim
İligli Gider Kalemleri (Ofis 

Personeli, Kira, Diğer)
1 + Enflasyon %

Platform Komisyonları Brüt gelirler Komisyon  %



Start-up Yaşam Döngüsü ve Değerleme Yaklaşımları



Start-up Değerlemelerinde İndirgeme Oranı Yaklaşımları



Gelir-gider ve nakit akım üzerinde önemli noktalar (1/2)

Şirket değeri hesaplanırken finansal model üzerinden aylık ve yıllık gelir-gider tabloları ve nakit akım tabloları çıkartılmıştır. Bu 
tablolarda dikkat çeken en önemli noktalardan birisi, Şirket’in 1 yıllık ticari operasyonlarından dolayı, kuruluş aşamasında 
ihtiyaç duyacağı yatırım ve operasyonel zararlarından kaynaklanan nakit ihtiyacıdır. Hesaplamalarımıza göre Şirket’in 
projeksiyonun ilk yılında yaklaşık 10.000.000 TL nakit ihtiyacını fonlamak üzere yatırım ihtiyacı bulunmaktadır.

Şirket’in operasyonel karlılığının, ciro büyümesine paralel bir şekilde arttığı gözlenmektedir. FAVÖK marjı projeksiyonun ilk
yılında %8,4 olmasına rağmen 5. yılında %64,1’ye yükselmiştir. Net kâr marjı ise son projeksiyon yılında %48,1 olarak 
öngörülmüştür.



Gelir-gider ve nakit akım üzerinde önemli noktalar (2/2)

Nakit akış tablosu Dönem 1 Dönem 2 Dönem 3 Dönem 4 Dönem 5

Net kar 1.517.543 23.709.040 92.608.544 212.009.582 443.379.649

Yatırım harcamaları -700.000 -1.443.750 -1.335.180 -984.892 -1.531.059

Serbest nakit akışı 817.543 22.265.290 91.273.364 211.024.691 441.848.590

Değerleme Metodolojisi 1 - İNA Dönem 1 Dönem 2 Dönem 3 Dönem 4 Dönem 5

Periyot 0,5 1,5 2,5 3,5 4,5

Ağırlıklı iskonto oranı 100% 90% 80% 70% 65%

İskonto faktörü 0,71 0,38 0,23 0,16 0,11

İskontolu net nakit akım 578.090 8.501.547 20.997.268 32.942.917 46.408.307

Nakit akım net bugünkü değer 109.428.128

Devam eden dönem 75.940.866

Sermaye Artışı Sonrası Şirket Değeri 185.368.994

Sermaye Artışı 10.000.000

Şirket Değeri 175.368.994

Değerleme Metodolojisi 2 - VC FAVÖK Çarpanı

5. Dönem FAVÖK 591.172.865

FAVÖK Çarpanı 14x

Şirket Değeri 8.276.420.109

İskonto oranı 120%

İskonto 52

Sermaye Artışı Sonrası Şirket Değeri 160.593.929

Sermaye Artışı 10.000.000

Şirket Değeri 150.593.929



Değerleme Özeti

Startup firmalarında temel olarak gördüğümüz değerleme problemlerinin en başında henüz operasyonlarına yeni başlanıldığı için

gelir elde etmede ve gider projeksiyonlarında yaşanan risk iskonto oranının tespit edilmesidir. Bu sebeple startup firmalarında,

şirket değerlemesinde en temel kullanılan metodoloji VC (Girişim Sermayesi) modeli olduğu için değerleme ağırlığından %70 pay

verilmiştir. İNA metodolojisine göre Şirket değeri 175.368.994 TL ve VC Değerleme metoduna göre Şirket değeri 150.593.929 TL

olarak hesaplanılmıştır.

VC metodolojisinde değerlemeyi etkileyen 2 önemli varsayım mevcuttur. İlk olarak senelik iskonto oranı (IRR) %120 olarak el

alınmıştır ki erken aşamadaki şirketler için ortalama bir iskonto tutarı olarak değerlememizde yer verilmiştir. İkinci olarak ise son

finansal yılda FAVÖK çarpanı 14x olarak hesaplamaya dahil edilmiştir. İndirgenmiş nakit akım metodolojisi hesaplanırken ise

WACC (Ağırlıklı sermaye ve borç maliyeti) yıllar itibariyle %100, %90, %80, %70 ve %65 olarak hesaplamaya sunulmuştur.

Bu iki metodun ağırlıklandırılmış ortalamalarına göre yatırım tutarı öncesi Şirket’in net değeri 158.026.449 TL olarak

hesaplanılmıştır. Bu da kitle fonlamada ki 140 milyon TL değerinin yaklaşık olarak %11 iskontolu olmasına tekabül eder.

İNA'dan Gelen Hisse Değeri (TL) (%30) 52.610.698

VC Metodundan Gelen Hisse Değeri (TL) (%70) 105.415.750

Ortalama Şirket Değeri (TL) 158.026.449
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