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API tabanl egaranti platformunda iretici ve ithalatgi firmalar; e-ticaret altyapilarma,
pazaryerlerine ve fiziksel satis kanallarindaki CRM sistemlerini saniyeler igerisinde entegre
ederek garanti siireclerini tek bir noktada yonetimini saglamaktadirlar. Bunun ¢iktisi olarak da
egaranti, garanti belgelerini dijitallestirerek tiiketicilerin garanti siireclerini tek bir
uygulamadan kolayca yonetmelerini saglamaktadir. 2022 yilinda faaliyetlerine baslayan
egaranti, 110 marka, 24 partner ve 250.000'in iizerinde kullanicisiyla garanti siireclerini
dijitallestirmeye devam etmektedir.

Garanti belgeleri, iiretici firmalar tarafindan verilmesi zorunlu bir dokiimandir. Bu siireci kagit
formda ilerleten firmalar saticinin garanti belgesini iletmeme durumundan dolay: ciddi
cezalara ve zararlara maruz kalmaktadir. Markalar i¢in; pazar yeri - magaza - bayi kanallarim
tek bir yerden yonetecekleri bir servis bulunmamaktadir. Egaranti Pazar yerleri dahil API
entegrasyonlarini entegratdr firma olarak gerceklestirmektedir. (Pazar yerleti saticinin telefon
numarasint paylagsmaz.) Kullanici verilerinin genigledigi noktalarda biiyiik 6l¢ekli markalarin
yapamayacagi veri analizi ile pazarlama faaliyetlerini yiiriitmektedir.

Egaranti B2B is modeli ile firmalara, (Saas) bulut tabanli web uygulamas: igerisindeki
¢Oziimleri, aktarim bagina kont6ér modeli seklinde sunulmaktadir. B2C is modeli ile Firmalar
sistem lizerinden, satin alma sonrasi ek garanti planlar1 sunmaktadir. B2C’ de bu planlar satin
alan kullanicilardan komisyon ile gelir elde edilmektedir.

Egaranti, pazarlama, iiriin gelistirme, personel giderleri ve operasyon maliyetlerinin
kargilamak amacryla kitle fonlamasi yoluyla fon toplamak i¢in kampanya bagvurusu
yapmigtir. Talep edilen fonlama sonucunda ek fonlama dahil 21.600.000 TL degerli pay
kargilig1 minimum 18.000.000 TL olmasi beklenen sermaye artirimi gelirinden 21.600.000 TL
degerli pay karsiligi minimum 18.000.000 TL olmasi beklenen sermaye artirrm gelirinden
2.094.000 TL ile 2.495.000 TL arasinda olmasi beklenen masraflar diisiildiikten sonra
minimum 15.055.000 TL, maksimum 19.506.000 TL kaynak elde edilmesi planlanmaktadir.

Ek fonlama olmas: durumunda, masraflar disiildiikten sonra kalan kaynak pazarlama,
personel giderleri ve IT faaliyetlerinde kullanilacaktir.
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e 6.600.000-7.920.000 TL aras1
Personel Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri arasi,

e 8.200.000 - 9.840.000 TL aras1
Satis & Pazarlama Giderleri
01.03.2024 -01.03.2025 tarihleri arasi,

e 600.000 - 720.000 TL arast
Alet & Techizat Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri arast,

e 500.000 - 600.000 TL aras1
Ofis Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri arast,

e 300.000 TL - 360.000 TL aras1
Yatirim Danismanligl, Hukuk Danigmanligi ve Finansal Danismanlik Giderleri
01.03.2024 - 01.03.2025 tarihleri arasi,

e 1.800.000 TL - 2.160.000 TL aras1
Toplanan fon miktarina gére Platform Kullanim Ucreti, MKK ve Takasbank islem ve
Hizmet Bedelleri, Ihrag ve Danismanlik Hizmet Bedeli
01.01.2024 - 01.03.2024 tarihleri arasi,

Sirket degerlemesi, girisimcilerin varsayimlar1 ve ongoriileri dogrultusunda hazirlanmig ve
Degerleme Raporu dokiimaninda detaylandirilmistir. Girigim sirketi gelirleri i¢in dniimiizdeki
yil igerisinde toplam yaklasik 20 Milyon TL iizerinde net gelir hedeflenmektedir. Bu gelir ile
miisteri sayism arttirmak ve tiriin gelistirmeleri yapmak hedeflenmektedir.

Asagida rakip analizi bulunmaktadir.

1. Butter Insurance: Butter Insurance, kullanicilarin sigorta taleplerini takip etmelerine,
odeme giincellemelerini yapmalarmma, polige yonetimini saglamalarina ve kigisel sigorta
hizmetlerine erismelerine olanak taniyan bir g¢evrimici sigorta platformudur. Platform
kullanicilan, tek bir web uygulamasma girig yaparak sigorta poligelerini goriintiileyebilir,
yonetebilir, taleplerini takip edebilir ve Odemelerini giincelleyebilirler. Bu sayede,
kullamcilann sigorta islemlerini kolay ve hizli bir sekilde gergeklestirmelerine yardimei olur.
Dezavantajlar1 ise sadece perakende sektdriine odaklanmalari, tiriiniin kaybolma durumunda
sigorta kapsamina girmemesi ve sadece B2C olarak hizmet vermeleridir.

2. ScalePad Lifecycle Manager: ScalePad, IT servis saglayicilart ve yonetilen hizmet
saglayicilann (MSP'ler) igin otomatik garanti ve sigorta yOnetimi sunan bir platformdur.
Platform, isletmelerin miisterilerine y6nelik hizmetlerini geligtirmelerine ve ek gelir elde
etmelerine yardimci olurken, ayni zamanda donanim ve yazilim varliklarmin garanti siirelerini
takip etmeyi ve yonetmeyi kolaylagtirir. ScalePad, kullanicilarin garanti siirelerini ve sigorta
poligelerini  izleyebilmelerine ve yenileyebilmelerine olanak tamiyan bir yapi sunar.
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Dezavantajlan  ise miisteri hizmetlerinde yetersiz kalmalari ve sl riin
sigortalama/garantileme segenekleri sunmalaridir.

Yatirim Komitesi tarafindan yapilan inceleme, Girisim Sirketi tarafindan hazirlanan Bilgi
Formu’nda yer alan bilgilerin tutarh, anlasilabilir ve Kurulca belirlenen bilgi formu
standartlaria gore eksiksiz oldugu tespit edilmistir.

Yapilan degerlendirme sonucunda, (i) Girisim Sirketinin paya dayali kitle fonlamasi yoluyla

fon toplama kampanya bagvurusunun kabuliine ve (ii) Girisim Sirketi tarafindan hazirlanan
Bilgi Formu’nu onaylanmasima karar verilmistir.

/.-B/El tK {1;41 Ender S
/.

Ender VARLIK Haluk LAP Serkan USANMAZ

@BA s UJLCUZ; az




